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Seit etwa Anfang der 60er Jahre hat sich im Einzelbandel ein zum Teil gravierender Struktur-
wandel vollzogen. Eine groBe Anzahl von Betrieben, insbesondere aus der Le-
bensmittelbranche, ist vom Markt ausgeschieden. Das Erscheinungsbild des stiidtischen Ein-
zelhandels wird in zunchmendem MaBe durch neue groBflichige Betriebsformen, Dis-
countbetriebe, bundesweit bekannte Filialisten und durch groBe Handelsketten geprigt. Das
Standortgefiige der Geschifte stellt sich in einer vollig veranderten Form dar,

Die Intensitit, vor allem aber auch die zeitliche Dynamik, in der sich die Strukturverschiebun-
gen im Handel vollzichen, machen es notwendig, die im Wirtschaftsbereich Handel vorherr-
schenden Entwicklungstendenzen moglichst kontinuierlich zu beobachten und zu analysieren.
Dabei ist nicht allein die regionalwirtschaftliche Perspektive im Sinne von Arbeitsplatzschaf-
fung und -sicherung von Interesse. Denn zweifellos gehoren die Entwicklungen im Handels-
secktor zu den wesentlichen Rahmenbedingungen der Stadtentwicklung und damit der
raumbezogenen Planung. Und nicht zuletzt muB es Ziel der kommunalen Daseinvorsorge sein,
eine ausreichende und gut erreichbare Versorgung mit Einzelhandelsgittern sicherzustellen.

In den Jahren 1981 und 1982 hat das Amt fiir Statistik und Wahlen der Stadt Dortmund mit
den Sonderheften 89 und 91 der Dortmunder Statistik! eine sachlich und riumlich tief diffe-
renzierte Bernchterstattung zur Dortmunder Einzelhandelsentwicklung aufgenommen. Aus-
gangspunkt der damaligen Veroffentlichung war die Aufbereitung der im Jahre 1979 durch-
gefithrten Totalerhebung der Handels- und Gaststéttenzahlung (HGZ). Ziel des vorliegenden
Heftes soll sein, diese Berichterstattung fortzusetzen; dazu werden die Ergebnisse der neusten
Vollerhebung der Handels- und Gaststittenzihlung aus dem Jahre 1985 vorgestellt und in der
Gegeniiberstellung mit den Zahlen aus dem Jahre 1979 interpretiert.

Bei der Darstellung der Einzelergebnisse wurde auf eine méglichst weitgehende Uberein-
stimmung mit der Auswertungssystematik der vorangegangen Verdffentlichungen geachtet.
Dariiber hinaus wird jedoch auch der Versuch unternommen, die bei der Analyse der Zahlen
erkennbar werdenden Entwicklungsprobleme des Einzelhandels in den Problemzusammen-
hang der allgemeinen Handelsentwicklung sowie deren Auswirkungen auf die Stadtentwick-
lung einzuordnen und soweit als méglich fiir die Dortmunder Situation zu konkretisieren,

Die Untersuchung gliedert sich in vier Abschnitte. Im ersten Kapitel werden zunichst erliu-
ternde Hinweise zu den im weiteren verwandten Datengrundlagen gegeben. Daran an-
schlieBend befaBit sich das zweite Kapitel mit der aktuellen Situation im Einzelbhandel der
Stadt Dortmund und in den Dortmunder Stadtbezirken im Jahre 1985. Das driite Kapitel
widmet sich schlieBlich dem Entwicklungsverlauf zwischen den Jahren 1979 und 1985; der
Vergleich der Verldufe in Dortmund auf der einen und anderen Stidten bzw. angrenzenden
Regionen auf der anderen Seite soll dabei AufschluB iiber die fiir diese Stadt spezifischen
Entwicklungsprobleme geben. Das vierte Kapitel umfaBt ein Resiimee, in dem auf aktuelle
Planungsprobleme im Handelsbereich hingewiesen wird.

Fir die Bereitstellung der Daten dankt der Autor Frau Ben Lasfar vom Landesamt fir
Datenverarbeitung und Statistik des Landes Nordrhein-Westfalen in Diisseldorf und Herrn
Dr. Wunsch von der Industrie- und Handelskammer zu Dortmund. Des weiteren wurde die
Verdffentlichung durch wertvolle Hinweise des Amtsleiters des Amtes far Statistik und Wah-
len der Stadt Dortmund, Herr Noeske, ergianzt. Auch hierfiir sei gedankt.

1/ Stadt Dortmund, Amt fiir Statistik und Wahlen, Der Einzelhandel in Dortmund. Erste Ergebnisse der Han-
dels- und Gaststittenzihlung 1979. Von Wemer Noeske. Sonderheft 82. Dortmund, Dezember 1981, Dies.,
Weitere Einzelhandeisergebnisse der Handels- und Gaststitienzihlung 1979 in Verbindung mit Vergleichser-
gebnissen der Zahlung 1968, Bearbeitung: H, Gneifle. Sonderheft 91. Dortmund Mirz 1982.




1. Die Datengrundlagen der Untersuchung

1.1 Die Handels- und Gaststattenzihlung (HGZ)

Die gesetzliche Grundlage, auf dem das als Handels- und Gaststiittenzihlung bezeichnete Be-
richtssystem basiert, bildet das Handelsstatistikgesetz vom 10.11. 1978%, Dieses Gesetzes
schreibt in bestimmten periodischen Abstinden Erhebungen in den Wirtschaftsbereichen
GroBhandel, Einzelhandel, Handelsvermittlung und Gastgewerbe vor”’. Das Gesamtberichts-
system" umfaBt vier Erhebungsteile:

Vollerhebungen (zuletzt im Jahre 1985)
Erganzungserhebungen alle 5-7 Jahre,
reprisentative Jahreserhebungen und
reprisentative Monatserhebungen.

VVVY

Im Rahmen des Gesamtsystems kommt der Totalzihlung die Aufgabe zu, den Erfassungsbe-
reich moglichst umfassend und in tiefer fachlicher und regionaler Gliederung darzustellen;
dariiber hinaus erfiillt sie Funktionen als Auswahlgrundlage und Hochrechnungsrahmen fiir
die Stichprobenerhebungen. Dagegen sollen die Reprisentativstatistiken vorrangig der Fort-
schreibung wesentlicher Eckdaten der Gesamterhecbung, der Gewinnung aktueller fachbe-
zogener Informationen fiir kurzfristige Wirtschaftsdiagnosen und der laufenden Struktur- und
Wirtschaftsbeobachtung dienen; aus diesem Grunde und wegen des geringen Stichprobenum-
fangs eignen sich die Teilerhebungen nicht fiir regionalisierte Aussagen und sollen im Folgen-
den auch nicht weiter betrachtet werden.

Durchfiihrurg und Erhebungsgesamtheit der Zshlung

Entsprechend den Bestimmungen des Handelsstatistikgesetzes werden die Adressen fiir dic
postalische Befragung der Einzelhandelsunternehmen aus den Unterlagen der Finanzverwal-
tung” gewonnen. Neben dieser primiren Datenquelle wurde fiir die HGZ 1985 abweichend
von dem in den bisherigen Vollerhebungen praktizierten Verfahren erstmals eine ergiinzende
Kartei mit Anschriften der GroBunternchmen des Handels hinzugezogen®, um ¢ine moglichst
vollstindige Erfassung aller Handelsbetriebe zu gewihrleisten.

Die Erhcbung wurde im Frithjahr 1985 zum Stichtag des 29.03.1985 durchgefithrt. Da nur etwa
60 % aller versandten Fragebogen vollstindig ausgefiillt zuriickliefen, wurde von den sta-
tistischen Landesimtern, die als Triger der Erhebung fungieren, ein umfangreicher
Riickfragedienst eingerichtet,

2/ ?ﬁ%zl";ber die Statistik im Handel und Gastgewerbe (Bundesgesetzblatt I, 5. 1733; Bundesgesetzblatt 111, S.

3/  Aufgrund der vorliegenden Fragestellung kiinnen sich die folgenden Ausfihrungen auf den Berichtsteil Ein-
zelhandel beschrinken.

4/ z’gl zu dem Berichtssystem der HGZ: Szenzenstein, Johann, Radermacher, Walter, Handels- und

aststittenzihlung 1979. Methode der Zahlung und erste Ergebnisse fiir Unternehmen. In: Wirtschaft und

Statistik 12/ 1980, 5. 842-849. Dies., Repriseniativstatistiken des Handels und des Gastgewerbes, In: Wirt-

schaft und Statistik 10/ 1984, S. 868-881. Radermacher, Walter, Krockow, Albrecht, Planung und Durchfiih-

rung der Handels- und Gaststittenzihlung 1985. In: Wirtschaft und Statistik 6/ 1986, S. 439447 0.Y, Metho-

dik und Ablauf der Handels- und Gaststattenzihlung 1985. In: Statistische Rundschau fiir das Land Nord-
rhein-Westfalen 1/ 1986, S, 27-30.

5/ Das Adressmaterial der Finanzbehdrden bezieht sich auf Umsatzsteverpflichtige mit Gewerbekennziffer des
Handels, des Gastgewerbes und der sog. Randbereiche. Mindestens ein Viertel aller Anschrifien stellte sich
im Laufe der Erhebungen als im Rahmen der HGZ nicht relevant heraus.

6/ vgl. Radermacher, Walter, Krockow, Albrecht, Planung ... a.a.0., 8. 439 ff.




Zur Abgrenzung des Erhebungskreises dient eine Definition der amtlichen Statistik: "Einzel-
handel betreibt, wer Handelsware (Handelsware = bewegliche Sachgiiter, die fertig bezogen
und cohne wesentliche, d.h. nicht mehr als handelsiibliche Be- und Verarbeitung weiterver-
duflert werden) in eigenem Namen fiir eigene Rechnung oder fiir fremde Rechnung (Kommis-
sionshandel) an Letztverbraucher, in der Regel private Haushalte, absetzt. ...""".

In die Auswertung werden nur diejenigen (Einzelhandels-) Unternehmen aufgenommen, die
im vollen Geschiftsjahr 1984 einen Jahresumsatz von mindestens 20.000 DM erzielen konnten
(untere Abschneidegrenze); einzelne Arbeitsstatten von Unternehmen, die einen solchen Um-
satzwert iiberschreiten, miissen die genannte Umsatzschwelle allerdings nicht mehr erreichen,
um in der Zahlung Beriicksichtigung zu finden®.

Die Grundlage der branchenspezifischen Zuordnung der erhobenen Unternehmen bildet die
im Jahre 1979 revidierte Systematik der Wirtschaftszweige, die vom Statistischen Bundesamt
herausgegeben wird”. Auf der Basis der Angaben zur wirtschaftlichen Titigkeit und zur Art
der gehandelten Waren erfolgt zuniichst eine Aufteilung auf die verschiedenen Erhe-
bungsbereiche (Grofl- und Einzelhandel, Handelsvermittlung und Gastgewerbe). Innerhalb
der Unterabteilung 43 (Einzethandel) dient dann die Umsatzverteilung auf verschiedene Sor-
timentsbereiche zur stufenweisen Zuordnung zu den hierarchisch gegliederten Wirtschafts-
‘gruppen, -untergruppen und -klassen. Die Verteilung der Unternehmen auf die nach der Wirt-
schaftssystematik vorgegebenen Kategorien wird dabei nach dem in der amtlichen Statistik ge-
briuchlichen Schwerpunktprinzip vorgenommen; im vorliegenden Falle bedeutet dies, da8 nur
diejenigen Unternchmen dem Erhebungsbereich Einzelhandel bzw. emer bestimmten Wirt-
schaftsklasse im Bereich Einzelhandel zugeordnet werden, die ihren wirtschaftlichen Schwer-
punkt im Einzelhandelsbereich resp. in der speziellen Wirtschaftsklasse haben'. Es bleiben
deshalb auch hundertprozentige Einzelhandelsarbeitsstitten unerfaBt, sofern sie einem Unter-
nehrﬂtfan angehoren, dessen wirtschaftliche Tétigkeit iiberwiegend auBerhalb des Einzelhandels
liegt™.

Sowohl das Erhebungsverfahren als auch die im Rahmen der Datenaufbereitung angewandten
Abgrenzungsverfahren fithren zu einigen Interpretationsproblemen hinsichtlich der Erhe-
bungsgesamtheit,

> Im Zuge der schriftlichen Befragung konnte kein vollstindiger Riicklauf der Erhe-
bungsbogen erreicht werden. Allerdings handelt es sich in den Fillen, in denen mit
vertretbarem Aunfwand kein Riicklauf zu erzielen war, zum iiberwiegenden Teil um
unzutreffendes Anschriftenmaterial bzw. um bereits erloschene Unternehmen. Eine
Verzerrung des Erhebungskreises durch fehlende Meldungen kann weitgehend aus-
geschlossen werden, zumal erkennbar werdende Liicken durch Schitzungen ausge-
fullt wurden.,

>  Als weitere Einschrinkung tritt die Ausblendung aller Handelsunternehmen mit
Jahresumsitzen von unter 20.000 DM im Wirtschaftsjahr 1984 hinzu. Da die Anzahl
und vor allem die wirtschaftliche Bedeutung der von dieser Regelung betroffenen
Unternehmen sehr gering ist, muB auch hier keine erhebliche Verzerrung der Er-
gebnisse angenommen werden,

> Wesentlich groBeren EinfluB auf die Erhebungsgenauigkeit hat die Abgrenzung des
Erhebungskreises bzw. die wirtschaftssystematische Zuordnung nach dem Schwer-

7/ Alle in der Befragung benutzien Begriffsdefinitionen wurden mit dem vom Bundeswirtschaftsministerium
herausgegebenen Katalog E abgcstimmt‘gvvgl. Katalogkommission fiir Handels- und absatzwirtschaftliche
Forschung beim Bundesministeriom fiir Wirtschaft (HG), Katalog E. Begriffsdefinitionen aus der Handels-
und Absatzwirtschaft, 3. Ausgabe, Kéin 1982.

8/  Im Folgenden werden nur die Zihlungsergebnisse fiir Arbeitsstitten des Einzeihandels wiedergegeben.

9/  Statistisches Bundesamt (HG), Systematik der Wirtschaftseweige mit Erliuterungen. Ausgabe 1979. Sy-
stematische Verzeichnisse. Stuttgart und Mainz 1980.

10/  Die Zuordnung erfolgt rach den sog- Rohertragsquoten (= Rohertrag in Prozent des Umsatzes = Umsatz -
Wareneinsatz).




punkiprinzip. Dieser Abgrenzungsmodus hat zur Folge, daB alle Unternehmen, die
zwar einen gewissen Anteil ihres Umsatzes im Einzelhandelsbereich realisieren, de-
ren wirtschaftlicher Schwerpunkt aber auBerhalb des Einzelhandels liegt, in der
HGZ nicht erfaBit werden. Dies hat zur Folge, daB offene Verkaufsstellen und Han-
delsteile von Unternehmen des produzierenden Gewerbes und des Ladenhandwerks
von der Erhebung ausgeschlossen werden'”. Aus demselben Grund gehéren auch
Agenturtankstellen der groBen Mineraldlkonzerne nicht zum Erhebungskreis der
HGZ; dagegen sind freie Tankstellen, die auf eigenen Namen abrechnen, in der Er-
hebung reprisentiert. Besondere Probleme ergeben sich auch dann, wenn beispiels-
weise ein Unternehmen, das bisher 49 % seines Umsatzes im Einzelhandelsbereich
und 51 % im GroBhandelsbereich erzielt, seine Einzelhandelstitigkeit nur geringfii-
gig verstarkt; dhnlich liegt die Problematik bei einer Verschiebung des Branchen-
schwerpunkts'”, Die durch dic Anwendung des Schwerpunktprinzips bewirkten Ver-
zerrungen der Ergebnisse machen sich besonders bei einer kleinrjumigen Aufbe-
reitung der Zahlungsergebnisse bemerkbar.

Erbebungsmerkmale'

Allen Arbeitsstitten des Einzelhandels wurden mit dem in Anhang dieser Untersuchung
wiedergegebenen Befragungsbogen EA insgesamt acht Fragen zur Beantwortung vorgelegt.
Um MiBverstindnissen bei der Interpretation der Erhebungsergebnisse vorzubeugen, sind hin-
sichtlich der einzelnen Erhebungsmerkmale einige definitorische Hinweise und Klarstellun-
gen'” notwendig. :

Die erste Frage im Erhebungsbogen bezieht sich auf die Anzahl der am Stichtag in der jewei-
ligen Arbeitsstatte tatigen Personen; der Gesamtwert umfat neben den mithelfenden Famili-
enangehorigen, Praktikanten und den wegen Urlaub oder Krankheit voriibergehend Abwesen-
den auch aile Teilzeitbeschiftigten. Aus datenschutzrechtlichen Uberlegungen wird leider auf
cine noch in der HGZ 1979 vorgenommene Differenzierung in Voll- und Teilzeitarbeitskrifte
verzichtet,

Als Umsatz ciner Arbeitsstitte gilt "der Gesamtbetrag der abgerechneten Lieferungen und
sonstigen Leistungen einschlieBlich Eigenverbrauch, Verkdufen an Betriebsangehdrige sowie
einschlieBlich gesondert in Rechnung gestellte Kosten fiir Fracht, Porto, Verpackung usw.
ohne Riicksicht auf den Zahlungseingang und die Steuerpflicht" . Die Umsatzangaben der
Unternehmen werden allgemein als zuverlissig angesehen,

In der dritten Frage wird die Aufgliederung des Umsatzes nach Arten der ausgeiibten Titig-
keiten ermittelt. Die Frage dient hauptsichlich der Uberpriifung der Zuordnung der Arbeits-
stitten zu den Erhebungsteilen der HGZ und hat im vorliegenden Zusammenhang keine Be-
deutung. Auch die anschlieBend erfragte Aufteilung des Finzelhandelsumsatzes auf verschie-
dene Warengruppen (Frage 4) hat die korrekte Einordnung der Arbeitsstitte im Sinne der
Wirtschaftssystematik zum Zweck,

In der fiinften Frage werden die Befragten zur Angabe der jeweiligen Betriebsform der Ar-
beitsstatte aufgefordert. Dazu werden unter den Kategorien "Ladengeschifte, Etagenge-
schiifte, Ausstellungsraum” und "Andere Betriebsform” jeweils sieben Antwortmoglichkeiten

11/ Als Beispiele sind hier Kaffeersster ("Tchibo™ und "Eduscho® Liden), "Nordsee-"Kettenliden und das
Ladenhandwerk (Backer und Fleischer) zu nennen.

12/  wvgl hierzu und zu weiteren Interpretationsproblemen: Noeske, Werner, Probleme des Handels- und Gaststiit-
tenzensus aus der Sicht der Stddte. In: Yerband Deutscher Stidtestatistiker, Jahresbericht 1983. Wuppertal
1984, 5, 333-337. Kommunalverband Ruhrgebiet, Abteilung Wirtschaftsstruktur, EDY, Statistik, Der Einzel-
handel im Ruhrgebiet. Ergebnisse der Handels- und Gaststittenzihlung 1979. Essen 1982, 5. 12 {f.

13/  Ausbereits genannten Griinden beschriéinken sich die Ausfiihrungen auf den Erhebungsteil Arbeitsstitten des
Einzelhandels (Fragebogen EA, vgl. Anhang). :

14/ vgl. dazu sowie zu weiteren Abgrenzungsmerkmalen die Erliuterungen im Erhebungsbogen,




vorgegeben. Dadurch wird im Rahmen der Auswertung erkennbar, ob es sich bei der Arbeits-
stitte um bestimmte Handelsbetricbsformen' oder aber um andere Sonderformen des
Finzethandels (Kiosk, Versandhandel, Handel vom Lager, Freie - oder Agenturtankstelle,
Markt-, StraBen- und Hausierhandel, etc.) handelt. Des weiteren ermiglicht die Frage eine ex-
akte Unterscheidung zwischen Ladengeschiften (= offene Verkaufsstellen) und anderen
Handelsbetriebsformen.

Die sechste Frage zielt schlieBlich auf die in der Arbeitsstitte iiberwiegend praktizierte Bedie-
nungsform (Selbstbedienung / herkommliche Bedienung). Bei friiheren Befragungen hatte
sich diese Frage insofern als problematisch erwiesen, als die in dieser Frage dem Beltriebsin-
haber iiberlassene Beurteilung der Bedienungsform haufig zu Fehleinschitzungen gefiihrt hat.
Es steht zu bezweifeln, ob die gegenitber der HGZ 1979 leicht gednderte Fragestellung

("iberwiegender Umsatzanteil”) zu einer grundsitzlichen Verbesserung der Erhebungsergeb-
nisse fiihrt.

AnschlieBend wird unter dem Oberbegriff "Kapazititsangaben” nach der Geschifts- und der
Verkaufsfliche der Arbeitsstiitte gefragt. Die dem Fragebogen beigefiigten Erlauterungen fiih-
ren aus, daB unter Geschiftsflidche "die gesamte betrieblich genutzte Fliche aller Verkaufs-,
Lager-, Versand-, Biiro- und Sorzialrdume, Werkstitten usw., auBer Parkflichen fiir Kunden"
zu verstehen ist. "Dabei kann es sich sowohl um @iberbaute Flichen als anch um nicht dber-
baute (z.B. Werkstatthof, Lagerplatz) handeln". "Zur Verkaufsfliche gehoren Standflichen fitr
dic Ladeneinrichtungen, Ausstellungsflichen sowie alle Flichen einschlieBlich Freiflichen,
Gangen und Treppen, zu denen die Kunden Zugang haben”.

Aus der Handelsforschung ist bekannt, daB} es aufgrund unterschiedlicher Vorstellungen iber
die Abgrenzung von Geschiifts- bzw. Verkaufsflichen immer wieder zu Fehleinschitzungen in
diesem Bereich kommt. Da die Erlduterungen im Erhebungsbogen sehr umfassend auf diese
Problematik eingehen, ist jedoch von einer ausreichenden Antwortgenauigkeit auszugehen.

Zu groBeren Problemen hat in der vorgegangenen HGZ 1979 die Frage nach der sog. ortli-
chen Geschiftslage gefiihrt (Frage 8), da sich die subjektive Beurteilung des Standortes durch
den Geschiftsmann haufig als nicht zutreffend herausgestelit hat. Bei den Antwortmbglich-
keiten wird nach drei Standortkategorien differenziert: "In einer Stadt mit ausgeprigten Vor-
orten oder AuBenbezirken”, "In einer Stadt ohne ausgeprigte Vororte oder AuBenbezirke"
und "AuBerhalb geschlossener Ortschaften"; innerhalb der ersten Standortkategorie wird dann
nach vier, in der zweiten Kategorie nochmals nach zwei Geschaftslagen unterschieden.

Aufgrund der negativen Erfahrungen, die man im Zusammenhang mit der Beantwortung der
(nahezu gleichlautenden) Frage in der HGZ 1979 machen mubBte, ist von einer Interpretation
der Zihlungsergebnisse hinsichtlich der ortlichen Lage von Einzelhandelsgeschiften abzura-
ten,

Vergleichbarkeit der HGZ 1985 mit der HGZ 1979/

Da es sich bei dem Erhebungskonzept der HGZ 1985 um eine nahezu unverdnderte Fort-
schreibung desjenigen aus dem Jahre 1979 handelt und da auch die Vergleichbarkeit in rdum-
licher Hinsicht nicht durch zwischenzeitliche Gebietsstandsinderungen eingeschrinkt wird,

15/ Die endgiiltipe Zuordnung der Arbeitsstitien zu den Betriebsformen *Kaufhaus”, "Warenhaus”, "SB-Waren-
haus®, "Verbrauchermarkt”, "Supermarkt”, "Sonstiger SB-Lebensmittetmarkt™ und "Andere Art von La-
dengeschift” beruht allerdings nicht auf der Selbsteinschitzung des Einzelhandlers, sondern auf der Basis cng
umrissener Merkmalskombinationen aus den Merkmalen Bedienuagsform, VerkaufsflichengroBenklasse un
Zugeh&rigkeit zu einer bestimmten Wirtschaftsklasse (vgl. Ubersicht 7).

16/  Der Vergleich der Zihlungsergebnisse der HGZen 1979/1985 mit denen vorangehender Zihlungen ist vor al-
lem wegen der zwischenzeitlich eingetretenen Gebietsstandsinderungen sowte der Revidierung der Wirt-
schaftswstcmatikénrob]cmatisch; auf diese Fragen soll hier nicht im Einzelnen eingegangen wcrdcn}ggé oV,
Vergleichbarkeit der Ergebnisse der Handels- und Gaststittenzihlung (HGZ) 1979 mit denen der 1968,
In:?tatistischc Rundschau fiir das Land Nordrhein-Westfalen, Heft 1/1982, Sonderdruck.




sind die Ergebnisse der beiden GroBzihlungen sowohl sachlich als auch ridumlich auBeror-
dentlich gut untereinander vergleichbar. Lediglich der Vollstandigkeit halber sei auf einige, die
Vergleichbarkeit jedoch nur im geringfitgigen Male einschrinkende Verinderungen hin-
gewiesen,

Der Berichtskreis der HGZ 1985 unterscheidet sich vom dem der HGZ 1979 durch einen et-
was geringeren Anteil der Kleinstunternehmen, Die Mindestumsatzgrenze der Einzelhandels-
unternehmen wurde von 12.000 DM im Jahre 1978 auf den Wert 20.000 DM im Jahre 1984
angehoben'”.

Bedingt durch die Statistikbereinigungsverordnung vom 14.09. 1984'® und das Volkszihlungs-
urteil des Bundesverfassungsgerichtes vom 15.12. 1983 erfubr das Fragenprogramm der HGZ
1985 gegeniiber dem der vorangehenden Zihlung einige Verinderungen:

- Abweichend von der fritheren Formulierung wird bei der Frage nach der Anzahl der
in einer Arbeitsstitte tatigen Personen in der HGZ 1985 nicht mehr nach Teilzeitbe-
schiftigten und Anzah! der Arbeitnehmer differenziert. Dieser Verzicht ist insofern
bedauerlich, als die Totalerhebung der HGZ nun nicht mehr als statistische Grund-
lage zur Untersuchung beschaftigungsstruktureller Verdnderungen im Einzethandel
dicnen kann. .

- Bei der Frage nach der ortlichen Lage der Arbeitsstitten wurde der Begriff der
"Verkehrslage" durch den der "Geschiftslage" ersetzt. Die durch diese Veridnderung
hervorgerufene Einschrinkung der Vergleichbarkeit ist allenfalls von nachgeordne-
ter Bedeutung, da die Interpretationsfahigkeit dieser Frage ohnehin als eher gering
einzustufen ist (s.0.). -

- Die Angaben zur Kundenparkfliche entfallen. Von verschirften Datenschutzvor-
schriften sind weiterhin Angaben zur Rechtsform der Unternehmen sowie die
Selbsteinschitzung der Branchenzugehorigkeit der Arbeitsstitte betroffen. Auch der
Wegfall dieser Fragen bleibt im Rahmen der vorliegenden Untersuchung ohne nen-
nenswerte Folgen.

Ungeachtet dieser Veranderungen 14Bt sich zusammenfassend festhalten, dafl die HGZ 1985
fiber eine ansonsten fir Vollerhebungen seltene Vergleichbarkeit mit einer vorangehenden
GroBzahlung verfiigt. Ein wesentlicher Vorteil der Erhebung besteht dariiber hinaus darin,
daB sie im Gegensatz zu der Vielzahl der anderen verfiigbaren Datenquellen den Wirtschafts-
bereich Einzelhandel fast vollstandig abbildet. Hinzuy treten die bekannten Vorteile der amtli-
chen Statistik, von denen hier nur die der Flichendeckung und der interregionalen und inter-
temporéiren Vergleichbarkeit genannt scin sollen. Die in einigen Teilbereichen dennoch
vorhandenen Abweichungen von einer absolut exakten Erfassung sind vor allem auf die An-
wendung des (im statistischen Sinne notwendigen) Schwerpunktprinzips zuriickzufiihren, Die
letztgenannte Einschrinkung 148t vor allem bei kleinrdumigen Auswertungen sehr tiefgehende
sachliche Gliederungen nicht angebracht erscheinen,

Obwohl hinsichtlich der Aussagefihigkeit der HGZ in den erwibnten Punkten Abstriche ge-
macht werden miissen, bleibt die Zihlung die mit Abstand umfassenste und auch zuverlissig-
ste Datenquelle im Handelsbereich.

17/ Um eine absolut prizisc Vergleichbarkeit herzustellen, hitte der Wert der "unteren Abschneidegrenze” ledig-
lich wm die durchschnittliche Preissteigerungsrate angehoben werden diirfen. Da es sich jedoch bei der
Gru der Kleinstunternehmen um eine quantitativ fast zu vernachléssigende GroBe handelt, ist davon aus-
zug% en, daB sich durch die Grenrwertanhebung keinc nennenswerte Verzerrung der Frhebungsergebnisse
erpbt.

18/  Verordnung rur Anderung statistischer Rechtsvorschriften, Bundesgesetzblatt [, 5. 1247.




1.2 Die Erhebungen der Industrie- und Handelskammer (IHK)

Die im vorliegenden Zusammenhang benutzten Daten der Industrie- und Handelskammer zu
Dortmund bezichen sich anf Angaben zu den im Kammerbezirk ansdssigen Betrieben des
groBflichigen Einzelhandels. Die Einzelangaben zu den Betrieben entstammen Unterlagen
der Kammer; sie wurden - soweit erforderlich - durch die Kammer iiberprift und ergénzt.

Zur Abgrenzung der hier im Mittelpunkt des Interesses stehenden groBflachigen Betriebsfor-
men legt die IHK Merkmale fest, die wie die HGZ Bczug]zu den Begriffsdefinitionen der Ka-
talogkommission beim Bundeswirtschaftsminister nehmen'™':

>  "Kaufhaus: GroBerer Einzelhandelsbetrieb- iiberwiegend Bedienung - Waren aus
zwel oder mehr Branchen ohne die Sortimentsbreite eines Warenhauses”.

> "Warenhaus: EinzelhandelsgroBbetrieb - in zentraler Lage - Waren aus zahlreichen
Branchen”,

>  "Fachmarkt: Branchengebunden - klare Abgrenzung zum brancheniibergreifend an-
bietenden Verbrauchermarkt - breites und tiefes Spezialsortiment - groBflachig - fast
nur ebenerdig angelegt - bevorzugt autokundenorientierte Standorte auBerhalb der
Citys und Nebenzentren". Als MindestgroBe der Verkaufsfliche eines Fachmarktes
sieht die IHK einen Wert von 500 m?,

>  "Verbrauchermarkt/SB-Warenhaus: GroBflichiger Einzelhandelsbetrieb mit Foods
und Nonfoods - Discount-Prinzip - iiberwiegend Selbstbedienung - hiufig an der Pe-
ripherie oder auf der "Grilnen Wiese” - autokundenorientiert”. Bei Verbraucher-
mirkten legt die IHK MindestgroBen von 1.500 m® Verkaufsflichen zugrunde.

Unter Verkaufsfliche werden die "iberdachten Geschiftsriume ohne Sozial- Lager- und an-
dere Nebenraume” verstanden.

Hinsi%hltlich der raumlichen Lage der grofiflachigen Betricbe unterscheidet die Kammer zwi-
schen

>  City (Kernbereich der Stidte und Gemeinden ...},

>  Nebenzentrum (Zentrale Bereiche innerhalb der Stidte und Gemeinden auBerhalb
der Citys ...) und '

> Randlage (Bereiche, die weder City noch Nebenzentrum sind).
Da die Dortmunder Kammer bereits seit mehreren Jahren kontinuierliche Erhebungen nach

diesem Abgrenzungsmodus durchfithrt, 148t sich die Entwicklung des grofiflachigen Handels in
Dortmund sowie im Kreis Unna auch im zeitlichen Vergleich darstellen.

19/  vpl. Katalogkommission fir Handels- und absatzwirtschaftliche Forschung beim Bundesministerium fiir
u-tschafto%HG), KataloElE. w 3.2.0.. Vlgl. zu den Begriffsabgrenzungen der IHK's: Industrie. und Handels-
kammer zv Dortmund (HG), Handelsatfas. Standorte” groffiachiger Einzelhandelsbetriebe ab 1.000 m® Ver-
kaufsfliche. Dortmund . Hamm . Kreis Unna. Dortmund, 1985 3.6t VFI. auch: Industrie- und Handels-
rn im Ruhrgebiet (HG), Einzelhandelsbetriebe ab 1.000 m” Verkaufsfliche im Ruhrgebiet - Eine Un-

tersuchung der Industrie- und Handelskammem im Ruhrgebiet -, Bochum 1987, 5. VIIL

20/  vgl.: Industrie- und Handelskammern im Ruhrgebiet (HG), GroBflichige ... a.a.0., S. VIIL
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2. Der Einzelhandel in der Stadt Dortmund im Jahre 1985

Zum Stichtag des 29.03.1985 existieren im Stadtgebict Dortmunds insgesamt 3.322 Arbeits-
stitten des Einzelhandels. Bei diesen Arbeitsstitten handelt es sich in 2.400 Fallen um soge-
nannte Ladengeschifte (= offene Verkaufsstellen des Einzelbandels); die iibrigen 922 Arbeits-
stitten sind andere Betriebsformen des Einzelhandels®/.

Insgesamt sind in den Dortmunder Geschiften 23.631 Personen™ titig (Ladengeschifte:
21.270). Die gesamte Geschiiftsfliche der Betriebe betragt rund 1.325.000 m®. Der Umsatz der
Einzelhandelsgeschifte summiert sich im Jahr 1984 auf etwa 4,80 Mrd. DM (Ladengeschifte:
4,38 Mrd. DM). Tabelle 1 zcigt grundlegende, auf Einwohnerwerte bezogene Strukturdaten
des Dorimunder Handels und stellt sie denen anderer regionaler Einheiten gegeniiber.

Tabelle 1: Strukiurdaten zum Einzelhandel 1985

Sachverhalt Dortmund Nordrhein-Westfalen

davon: davon:  davom:

insgesamt kretsfreic  Kreise  Oberzentren®

Stidte
Arbeitsstiitten insgesamt 3322 108.539  48.827 59712 18.805
je 10.000 Einwohner 58 65 67 64 70
Beschiiftigte insgesamt 23.631 620531 306618 313.913 117.938
je Arbeitsstitte 7,1 5,7 6,3 53 6,3
je 10.000 Einwohner 4093 3718 418,7 335,1 439,2
Geschiiftstliche
insgesamt (Mill, mz) 1,325 38,739 16835 21,904 6,107
je Arbeitsstitte (m®) 398,9 356,9 3448 366,58 3248
je Titiger Person (m®) 56,1 62,4 54,9 69,8 51,8
je 10. 000 Einwohner {m?) 22952 23210 22988 23383 22742
Umsatz 1984 (Mrd. DM) 4,800 126,319 62,638 63,681 24,751
je Tatiger Person (DM) 203.126 203.566 204.287 202862 209.865
je Arbeitsstatte (Mill. DM) 1,445 1,164 1,283 1,066 1,316
je 10. 000 Einwohner {Mill. DM) 83,1 75,7 85,5 68,0 92,2
je m* Geschiiftsflache (DM) 3.623 3260 3721 2904 4.053

* Oberzentren mit mehr als 2. Mill. Einwohnern im Oberbereich (Dortmund, Diisseldorf, Essen und Koln)

21/  wvgl. Frage 5 des Fragebogens EA im Anhang. Bei den anderen Betriebsformen handelt es sich um Kioske, fe-
sie StraBenverkaufsstinde, Versandhandel, Handel vom Lager (Lagerplitze), freie Tankstellen (Absatz
bberwiegend in eipenem Namen), Agenturtanksiellen (Absatz Uberwiegend in fremdem MNamen), Markt-,
Strafen- und Hausierhandel, ambulanten Handel und sonstige Betriebslormen (z.B. Verkauf aus Automa-
ten}. Von besonderer quantitativer Bedeutung werden in Dorimund vor allem die Kioske sein, von denen sich
im Stadtgebiet etwa 600 angesiedelt haben.

22/ Summe aller im Betrieb titigen Vollzeit- und Teilzeitarbeitskrdfic sowie der mithelfenden Famili-
enangehorigen, Praktikanten und wegen Urlaub oder Krankheit voriibergehend Abwesenden. Im Folgenden
werden die Begriffe "Titige Personen” und "Beschiiftigte” synonym gebraucht,
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Bei aller Vorsicht, die bei jeglicher Interpretation von Durchschnittswerten geboten ist, 146t
der Vergleich der in Tabelle 1 wiedergegebenen Strukturkennziffern des Dortmunder Einzel-
handels mit denen des Landes Nordrhein-Westfalen bzw. denen der auBerdem angegebenen
raumlichen Teilberciche erste Kennzeichen des ansissigen Einzelhandels erkennen:

>  Bezogen auf die Einwohnerzahl gibt es in Dortmund relativ wenig Arbeitsstitten des
Einzelhandels (58 zu 65 im Landesdurchschnitt und 67 in den kreisfreien Stidten des
Landes, jeweils auf 10.000 Einwohner bezogen). Ein dhnliches Verhiltnis zeigt sich
auch bei der Anzahl der Ladengeschiifte pro 10.000 Einwohner; hier liegt die Rela-
tion bei 42 (Dortmund) zu 51 (NRW) bzw. 54 (kreisfreie Stadte). Wesentlich giinsti-
ger stellt sich dagegen dic Dortmunder Situation dar, wenn als weitere "Versor-
gungsrelation” das Verhiltnis Geschiftsfliche pro 10.000 Einwohner herangezogen
wird. Hier gleicht sich der Wert fiir das Stadtgebiet weitgehend dem der Vergleichs-
regionen an.

>  Als besonders auffillig kann gelten, dabB es sich bei den Dortmunder Einzelhandels-
geschiften um vergleichsweise groBe Verkaufseinheiten handelt. Diese Feststellung
gilt in mehrfacher Hinsicht. So sind in jeder Arbeitsstitte im Durchschnitt 7,1 Per-
sonen beschiftigt. Dieser Wert tbertrifft nicht nur den Landeswert (5,7) und den
Vergleichswert der kreisfreien Stidte (6,3), sondern auch den der mit Dortmund
vergleichbaren Oberzentren des Landes (6,3)™.
Mit der durchschnittlichen Geschiftsfliche von knapp 400 m® pro Betriebseinheit
nimmt der Dortmunder Einzelhandel ebenfalls eine Fiihrungsposition ein' (NRW:
357 m’, kreisfreie Stadte: 345m’ Oberzentren: 325m’).
Zuletzt sei darauf hingewicsen, daB auch der pro Arbeitsstitte im Jahre 1984 er-
zielte Umsatz mit 1,445 Mill. DM deutlich den aller Vergleichsrdume iibertrifft; lan-
desdurchschnittlich betrug dieser Wert lediglich 1,164 Mill. DM, in den kreisfreien
Stadten 1,164 Mill. DM und in den Oberzentren 1,316 Mill. DM.

>  Im Vergleich der Produktivititskennziffern nimmt Dortrund eine eher ungiinstige
Position ein. Die Beschaftigtenproduktivitit unterschreitet mit 203.126 DM knapp
den Landesdurchschnitt (203.566) und bleibt auch hinter dem der kreisfreien Stadte
(204.287 DM) und vor allem dem der Oberzentren (209.865 DM) zuriick. Die in
Dortmund erziclte Flichenproduktivitit im Handel (Umsatz pro m® Geschiftsfli-
che) ist mit durchschnittlich 3.623 DM zwar héher als im gesamten Lande Nord-
rhein-Westfalen (3.260 DM), kann aber den Vergleichswert der kreisfreien Stidte
(3.721 DM) und der Oberzentren (4.053 DM) nicht erreichen®’,

>  Die Betrachtung der Indikatoren, die zur Messung der Einkaufszentralitat der Stadt
herangezogen werden konnen, fiihrt ebenfalls zu wenig befriedigenden Ergebnissen.
‘Die Relation zwischen Einzelhandelsumsatz und Einwohnerzahl, die oft als MaB fir
die UberschuBbedeutung einer Stadt in Bezug auf die Handelsfunktion herange-
zogen wird, liegt in Dortmund mit 83,1 unter dem der kreisfreien Stidte (85,5) und
insbesondere dem der Oberzentren (92,2). Ahnliches gilt fiir den Indikator "Einzel-
handelsbeschaftigte auf 10.000 Einwohner™: mit dem Wert 409,3 erreicht die Stadt
Dortmund weder den Durchschnitt der kreisfreien Stidte, noch kaon sie Anschlu
an die Oberzentren halten (439,2).

Weitere Kennzeichen der Dortmunder Handelsstruktur werden im Rahkmen einer verglei-
chenden Betrachtung mit Strukturkennziffern anderer Grofstadte erkennbar. In Tabelle 2 sind
die entsprechenden Werte fiir andere nordrhein-westfilische Stadte wiedergegeben.

23/  Der Landesentwicklungsplan 1/II "Raum- und Siedlungsstruktur” weist in Nordrhein-Westfalen vier Oberzen-
tren mit mehr als 2 Millionen Einwohnern im Oberbereich aus (Dortmund, Dissseldorf, Essen und Kdln).

24/  Bei allen aul monetire GroBen bezogenen Indikatoren ist zu beriicksichtigen, daB das Preisniveau in der
Stadt Dortmund niedriger als in anderen (Grof-) Stidten des Landes lie%t. Dies fiihrt bei interregionalen
Vergleichen zu ciner tendenziellen Unterbewertung der in dieser Stadt erzielten Handelsumsitze.
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Tabelle 2: Der Dortmunder Einzelhandel im zwischenstidtischen Vergleich

Stadt Einwohner  Arbeits- Beschiftigte Geschifts; Umsatz (1.000 DM)
(01.04.1985) stitten fliche (m
je 10.000 Einwohner je Arbeits-  je m” Ge-

stiitte schafisfl.

Kéln 920,256 74 441 22557 97,24 1313 4,311
Essen 623578 65 425 20,344 85,68 1.313 4,212
Dortmund 577.295 58 409 22.955 83,15 1.445 3,622
Dasseldorf 564,218 81 482 25565 100,31 1.231 3,938
Duisburg 521.293 61 357 20.186 68,07 1.112 3372
Bochum 384,047 61 424 24.049 82,54 1.357 3432
Wuppertal IB617 &5 3 21.003 78,24 1.203 3,725
Bielefeld 300.968 64 440 26.956 88,42 1.3%0 3,280
Gelsenkirchen 287215 65 401 20.866 74,42 1.138 3,566
Miunster 272,660 52 421 20.857 8342 1.411 4,000
Hagen 207.151 60 424 25.764 86,65 1.449 3,363
Herne 172,753 60 351 18.408 63,95 1.068 3474
Hamm 166.577 65 398 27.219 81,04 1.249 2977

Aus den Werten der Tabelle 148t sich eine weitgehende Bestitigung der bisherigen Einschit-
zung ableiten:

>  Bei der auf die Einwohnerzahl bezogenen Anzahl der Arbeitsstitten nimmt Dort-
mund mit 58 auf 10.000 Einwohner unter allen betrachteten Vergleichsstiadten den
niedrigsten Wert ein. Die Ursache dafiir wird sicher in der spezifischen Betriebs-
groBenstruktur der Stadt zu suchen sein. Diese findet wiederum ihren Ausdruck in
dem Indikator "Umsatz je Arbeitsstitte”: auBer der Stadt Hagen erreicht keine der
fibrigen Stidte den hohen Dortmunder Durchschnittswert,

> Dic "Zentralititsindikatoren" Beschiftigte bzw. Umsatz pro 10.000 Einwobnper las-
sen die hohe Einkaufszentralitit der Stadte Dilsseldorf und Koln hervortreten. Des
weiteren erreicht auch die Stadt Biclefeld hohe Indikatorwerte, was wohl in erster
Linie auf die spezifische Lage der Stadt zuriickzufiihren ist. Dortmund nimmt unter
den Vergleichsstadten nur jeweils den siebten Rang ein. Erstaunlich ist, daB in bei-
den Fillen die Stadt Hagen vor Dortmund rangiert.

>  Von allen betrachteten Stidten erreicht die Stadt Koln die hichste durchschnittliche
Fléichenzproduktivitéit, gefolgt von Essen, Minster und Dusseldorf. Mit rund 3.600
DM/m* Geschiiftsfliche belegt Dortmund hier wiederum nur den siebten Rang. Es
ist davon auszugehen, daBl diese unterdurchschnittlichen Werte fiir Dortmund im
Zusammenhang mit der fiir diese Stadt kennzeichnenden BetriebsgriBenstruktur
stehen: riumlich und organisatorisch groBere Betriebe erzielen im Regelfall gerin-
gere Flachenproduktivititen als intensiv bewirtschaftete Kleinbetriebe.

Branchenstruktur

Die branchenspezifische Aufbereitung der Ergebnisse der Handels- und Gaststittenzihlung
muB sich an den in der Wirtschaftssystematik des Statistischen Bundesamtes vorgegebenen
Wirtschaftsgruppen bzw. -untergruppen orientieren®, Die folgenden Tabellen 3 und 4 stellen
die wirtschaftsgruppenspezifische Gliederung des Dortmunder Einzelhandels zunichst in ab-
soluten Zahlen und dann im Vergleich zu der des Landes Nordrhein-Westfalen dar.

25/  Unter dieser Tatsache leidet die Vergleichbarkeit der HGZ mit anderen Erhebungen, insbesondere denen der
Marktforschungsinstitute. Versuche, die einzelnen Gruppen bzw, Klassen der Wirtschafi tematik den in
der empirischen Handelsforschung iiblichen Fristigkeitsstufen des Bedarfs (kurz-, mittel- und langfristiger Be-
darf) zuzuordnen, sind immer mit dem Problem groBer Fehlerméglichkeiten behaftet und sollen daher an die-

* ser Stelle unterbleiben.




Tabeile 3: Der Dortmunder Einzelkandel* nach Wirtschaftsgruppen 1985

Wirtschaftsgruppen Arbeits- Beschiftigte Geschifts- Umsatz 1984
stiitten flache (100 m>)  (Mill DM)
Einzelhandel mit Nahrungsmitteln,
Getrinken, Tabakwaren (WG 431) 1135 6.191 2.076 1331
Einzelhandel mit Textilien, Beklei-
dung, Schuhen, Lederwaren (WG 432) 627 4.058 1.463 637
Einzelhandel mit Einrichtungs-
gegenstinden (WG 433) 258 1.183 1.559 220
Einzelhandel mit elektrotechnischen
Erzeugnissen, HaushaltsgroBgeriten, :
Musikinstrumenten (WG 434 164 1.109 460 304
Einzelhande! mit Papierwaren,
Druckereierzeugnissen, Biiromaschinen (WG 435) 106 469 100 54
Einzelhandel mit pharmazeutischen
u. kosm. Erzeugnissen, mediz. Artikeln,
Reinigungsmitteln, Anstrichbedarf (WG 436) 281 1486 426 295
Einzethandel! mit Fahrzeugen, Fahr-
zeugteilen, -zubehdr und -reifen (WG 438) 226 2031 2837 547
Einzelhandel mit sonstigen Waren (WG 439) -514 7.064 4,252 1.388
Einzelhandel insgesamt 3 23.591 13.173 4.776
* Hinzelhandel ohne Tankstellen
Tabelle 4: Anteil der Wirtschaftsgruppen im Vergleich 1985 (in %)
Wirtschaftsgruppen Arbeitsstitten  Beschiiftigte Geﬂsglclii':ns- Umsatz 1984
e

DO NRW DO NREW DO NRW DO NRW
Einzelhande] mit Nahrungsmittein,
Getrinken, Tabakwaren (WG 431) M3 314 262 264 158 159 279 284
Einzelhandel mit Textilien, Beklei-
dung, Schuhen, Lederwaren (WG 432) 18,9 214 172 19,5 11,1 11,7 13,3 14,1
Einzelhandel mit Einrichtungs-
gegenstinden (WG 433) 78 87 50 7,1 118 14,6 46 68
Einzelhandel mit elektrotechnischen
Erzeugnissen, HaushaltsgroBeeriiten,-
Musikinstrumenten (WG 434 50 51 47 4.1 35 25 64 3,7
Einzelhandel mit Papierwaren, Drucke-
reierzeugnissen, Biiromaschinen (WG 435) 32 31 20 22 0.8 0,9 1,1 15
Einzelhandel mit pharmazeutischen
u. kosm. Erzeugnissen, mediz. Artikeln,
Reinigungsmitteln, Anstrichbedarf (WG 436) 85 74 63 6,6 32 29 6,2 6,3
Einzelhandel mit Fahrzeugen, Fahr-
zeugteilen, -zubehdr und -reifen (WG 438) 6,8 67 86 10,3 215 25,2 115 13,3
Einzelhandet mit sonstigen Waren (WG 439) 15,5 16,1 299 238 323 26,3 29,1 258
Einzelhandel inspesamt 100,0 100,0 1000 00,0 100,0 1000 100,0 1080

. Bi thandet ohne Tank:
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Obwohl die Bedeutung des Einzelhandels mit Nahkrungsmitteln, Getrinken und Tabakwaren
(WG 431) in den letzten Jahren deutlich abgenommen hat, stellt die Branche in Dortmund mit
1.135 Arbeitsstatten noch immer mehr als ein Drittel aller Einzelhandelsbetricbe und rangiert
mit 27,9 % Umsatzanteil nur knapp hinter dem der Wirtschaftsgruppe "Einzelhandel mit son-
stigen Waren" (29,1 %). In Betrieben des Nahrungs- und GenuBmiticleinzelhandels sind ins-
gesamt 6.191 Personen beschiftigt, was einem Anteil von 26,2 % aller im Einzelhandel Tétigen
entspricht. Dic Umsatzproduktivitit iberschreitet mit 215.000 DM pro Beschiftigten knapp
den Durchschnittswert aller Branchen (202.450 DM). Die tiberaus hohe Flachenproduktivitit
(6.410 DM/m? Durchschnitt aller Branchen: 3.622 DM/m’) ist ein Ausdruck fiir das in der
Lebensmittelbranche vorherrschende Bestreben, die vorhandenen Verkaufsflichen aduBerst
intensiv zu bewirtschaften.

Besondere Bedeutung hat diec Wirtschaftsgruppe 439 (Einzelhandel mit sonstigen Waren, Wa-
ren verschiedener Art) erlangen konnen. Der Intention der Systematik der Wirtschaftszweige
folgend, handelt es sich bei dieser Wirtschaftsgruppe lediglich um eine Residualkategorie, der
die Aufgabe zufillt, alle die Betriebe aufzunchmen, die nicht den anderen Wirtschafisgruppen
eindeutig zuordnungsfihig sind. Allerdings stelite sich bereits bei der Auswertung der HGZ
1979 heraus, daB3 die Gruppe der Betriebe mit der Zuordnung 439 immer groBeres Gewicht
erhilt, was vor allem darauf zuriickzufithren ist, daf} fast alle Grofformen des Einzelhandels®
dieser Wirtschaftsgruppe angehdren. Dieser Zusammenhang spiegelt sich auch in den vor-
licgenden Zahlen wider. Die 514 Betricbe mit dieser Branchenzugehorigkeit (15,5 %% aller
Dortmunder Einzelhandelsbetriebe) verzeichnen im Jahre 1984 zusammen 291 % des
Handelsumsatzes. Arbeitsstitten dieser Wirtschaftsgruppe sind im Mittel 827 m® gro (Durch-
schnitt aller Branchen: 398 m?) und erreichen trotzdem noch eine Flichenproduktivitat (3.263
DM/m?), die nur wenig unter dem Gesamtdurchschnitt (3.622 DM/m?) liegt. Der Umsatzan-
teil dieser Branche am Gesamteinzelhandel iberschreitet mit 29,1 % deutlich den Landes-
durchschnitt (25,8 %).

Innerstidtische Verteilung

Aus der Tabelle 5 wird die kleinriumige Verteilung des Einzelhandels auf die Dortmunder
Stadtbezirke ersichtlich. -

26/ Dabei handelt es sich vor allem um die Kauf- und Warenhduser, aber auch um SB-Warenhiduser und Ver-
braucher- und Fachmirkte, sofern deren Sortimentszusammensctzung keine eindeutige Zuordnung zu den
Wirtschaftsgruppen 431-436 zuldbt. .
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Tabelle 5: Strukturdaten nach Dortmunder Stadtbezirken

Stadtbezirk Arbeitsstitten Beschaftigte Geschiftsfliche  Umsatz 1984
(100 m?) (1.000 DM)
Innenstadt-West* 717 9.246 4.688 1.745.985
darunter: City** 361 7.402 3391 1.399.444
Innenstadt-Nord 386 1.658 1.007 343.052
Innenstadt-Ost 328 1.875 ‘ 954 362.620
Innenstadt
zusammen 1431 12,779 6.649 2.451.657
Eving ' 152 797 438 169.594
Scharnhorst 157 781 451 168.576
Brackel 241 1.310 714 279.012
Aplerbeck 243 1.593 1.273 377.006
Hirde 253 1.463 824 271642
Hombruch 222 1.463 764 286.002
Liitgendortmund 287 1.882 1.363 513324
Huckarde 155 699 416 134.097
Mengede 181 864 359 149.168
AnBenstadt .
zusammen 1.891 10.852 6.602 2348421
Dortmund .
insgesamt 3322 23.631 _ 13.251 4.300.078

* Der Innenstadt-West wurden 9 Arbeitsstitten mit 25 Beschiftigten und 4,263 Mill. DM Umsatz zugeordnet, deren
exakie Lage im Stadtgebiet nicht auszumachen war.
** Bereich innerhalb der Wille

Die in der Tabelle 5 wiedergegebenen Eckwerte unterstreichen den nach wie vor iiberragen-
den Stellenwert der Innenstadt als Einzelhandelsstandort. Die 1.431 Betriebe, die sich in den
innerstidtischen Bezirken angesiedelt haben, bieten 54 % aller Arbeitsplitze im Dortmunder
Einzelhandel und vereinen mehr als die Hilfte des gesamten Umsatzes auf sich (vgl. auch die
Graphik S. 16). Allein im Bezirk Innenstadt-West, der die City mit einschlieBt, wird 36,4 % des
gesamten Handelsumsatzes erzielt. Der "Durchschnittsbetrieb” der Innenstadt (in Klammern:
City-Bereich) hat 8,9 (20,5) Beschiftigte, 465 {939) m® Geschiftsfliche und einen Jahresum-
satz in Hohe von 1,71 (3,88) Mill. DM; er ist damit wesentlich gréBer als der entsprechende
Betricb in der Auflenstadt (5,7 Beschiftigte, 349 m* Geschiftsfliche, 1,24 Mill. DM Jahres-
umsatz).

Zundchst mag erstaunen, daB die innerhalb der Innenstadt-Bezirke erzielte
Beschiftigtenproduktivitéit (191.850 DM pro Beschiftigten) unterhalb der in den Aufcnbezir-
ken realisierten Produktivitit liegt (216.404 DM pro Beschiftigten). Als eine Erklirung fiir
dieses Verhéltnis mag gelten, daBl im Innenstadtbereich der Anteil der Teilzeitbeschiftigten
wahrscheinlich wesentlich hoher zu veranschlagen ist. Fiir eine solche Vermutung spricht fer-
ner, daB die durchschnittliche Flichenproduktivitit in der Innenstadt mit 3.687 DM/m’ um
130 DM héher liegt als in den AuBenbezirken. Die geringe Flichenproduktivitat in der
AuBenstadt ist wahrscheinlich auch darauf zuriickzufitbren, daf sich in den duBeren Stadtbe-
zirken tiberdurchschnittlich viele groBflichige Betriebe (mit hoher Beschiftigten- und geringer
Flichenproduktivitat) angesiedelt haben.

Unter den Bezirken der AuBenstadt konnte vor allem der Stadtteil Liitgendortmund gréBere
Bedeutung erlangen; hier finden sich 8,6 % aller Dortmunder Betriebe mit 10,7 % des Ge-
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samtumsatzes. Eine besondere Rolle diirfte in diesem Zusammenhang die Agglomeration
groBflachiger Betriebe auf dem INDU-Park-Gelande in Dortmund Oespel spielen. Es ist da-
von auszugehen, daB in erster Linie die hier angesiedelten Betriebe dafiir verantwortlich sind,
daB die Liitgendortmunder Betriebe einen Durchschaittsumsatz erzielen (1,79 Mill. DM), der
in keinem der iibrigen Stadtteile der AuBenstadt erreicht wird. ‘

Auch im Stadtteil Aplerbeck herrschen durchschnittlich groBe Betriebe vor. Eine Betriebs-
groBe von 524 m? die sich im Mittel fiir diesen Bezirk errechnet, bleibt in den iibrigen AuBen-
bezirken ansonsten unerreicht. Auch beim durchschnittlichen Umsatz pro Betrieb belegt
Aplerbeck nach Litgendortmund den zweiten Platz im AuBenbereich. Als Ursache hierfiir ist
ebenfalls das Vorhandensein mehrerer groBflichiger und umsatzstarker Betriebe sowohl im
Aplerbecker Stadtkern als auch im Bereich des nordostlichen Stadtbezirks zu nennen.

Legt man weiterhin dic DurchschnittsgroBen der Betriebe als Kenngrofe zugrunde, ist es vor
allem der Stadtbezirk Mengede, der durch eine kleinbetriebliche Einzelhandelsstruktur auf-
fallt. In keinem anderen Stadtteil verfiigen die Betriebe Gber durchschnittlich so geringe Ge-
schaftsflichen (198 m®) und erziclen eine so niedrigen Durchschnittsumsatz (0,87 Mill. DM im
Jahre 1984; Durchschnitt aller AuBenstadtbezirke: 1,24 Mill. DM). Ahnliche Verhiltnisse
herrschen, wenn auch in abgeschwiichter Form, im Stadtbezirk Huckarde vor.

Sehr deutlich unterscheiden sich die Dortmunder Innenstadt und dic AuBenbezirke auch hin-
sichtlich der jeweiligen Branchenstruktur. Die Tabelle 6 zeigt die nach Wirtschaftsgruppen dif-
ferenzierten Umsatzanteile der Innenstadt bzw, der City auf der einen und der AuBenbezirke
auf der anderen Seite.

Anteil der Innenstadt und der City am Einzelhandelsumsatz nach ausgewihlten Wirtschafts-
gruppen (in %)

1007
30
80
704 ,
Aupenstadt
60
Bl Innenstadt
in% 50
404 [l darunter:
City

304

ASI StadtforschungsStadtplanuny

431 432 433 434 436 439 43
Wirtschaftsgruppe

Vgt. zur Definition der Wirtschaftsgruppen Tabelle 4

Geschifte, die ihren Umsatzschwerpunkt im Lebensmittelbereich haben, sind in der Dort-
munder City selten anzutreffen; der Umsatzanteil der Wirtschaftsgruppe 431 erreicht mit
32,8 % in der Innenstadt und mit nur 3,0 % in der City vergleichsweise sehr niedrige Werte.
Demgegeniiber werden iber drei Viertel des Umsatzes im Bereich Textilien, Bekleidung,
Schuhe und Lederwaren im engeren Citybereich erzielt - damit scheint das Schlagwort der
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"Textilisierung der Innenstadt’, mit dem das Dominanzstreben der Textil- und Schuhbranche
im Stadtkern umschrieben werden soll, auch in Dortmund seine Berechtigung zu haben.

Beachtliche Umsatzanteile werden in den Innenstadtbezirken auch in den Wirtschaftsgruppen
433 (Einzelhandel mit Einrichtungsgegenstinden) und 439 (Einzelhandel mit sonstigen Wa-
ren) erzielt, Dabei ist davon auszugehen, daB die vergleichsweisen hohen Umsétze in der er-
sten Branche auf dic in der City oder in den angrenzenden Bezirken ansdssigen Einrichtungs-
hiuser und in der zweiten Branche auf dic zahireichen Kauf- und Warenhiuser der Innenstadt
zuriickzufithren sind.

Zusammenfassend LiBt sich festhalten, daB die Innenstadtbezirke und hier vor allem der
Stadtkern selbst eine nach wie vor starke Stellung im Dortmunder Einzelbandel einnehmen. In
der City werden durchschnittlich knapp 30 %, in einigen Branchen sogar bis zu 75 % des
Einzelhandelsvolumens umgesetzt. Innerhalb der Wille finden sich zahlreiche umsatzstarke
Betricbe (im Durchschuitt 3,9 Mill. DM Jahresumsatz 1984), die zudem iiber eine iiberdurch-
schnittliche Flichenproduktivitit verfiigen.

Neben der Innenstadt kdpnen auch die Stadtbezirke Liitgendortmund und Aplerbeck auf eine
groBere Umsatzbedeutung verweisen. Dabei ist anzunehmen, daB diese Bedeutung in erster
Linie auf die in diesen Stadtbezirken angesiedelten Agglomerationen groBflichiger Handels-
betriebe zuriickzufithren ist.

GroBflichiger Handel

Nach den Erhebungen der Handels- und Gaststittenzihlung gibt es im Dortmunder Stadtge-
biet 99 Betriebe®’, die iiber eine Verkaufsfliche von iiber 1.000 m’ verfiigen; diese groBflachi-
gen Betriebe erzielen einen Anteil von 45,0 % am Gesamteinzelhandelsumsatz der Stadt. Wie
die folgende Aufstellung zeigt, erreicht Dortmund damit einen vergleichsweise hohen Wert.

Umsatzanteil der Betriebe mit
iiber 1.000 m” Verkaufsfliche

Kiln 25%
Essen 422 %
Dortmund 450 %
Diisseldorf 36,6 %
Duisburg 394 %
Bochum 443 %
Wuppertal 38,2%
Bielefeld 489 %
Gelsenkirchen M6%
Miinster MII%
Hagen 479 %
Herne 27 %
Hamm 378 %

Eine weitere Moglichkeit der statistischen Erfassung des groBflichigen Einzelhandels besteht
im Nachweis bestimmter (groBflichiger) Betriebsformen des Handels. Im Rahmen der Aufbe-
reitung der Handels- und Gaststittenzihlung sind dafiir die in der Tabelle 6 wiedergegebenen
Betriebstypen vorgeschen,

27/  Die Wirtschaftsgruppen 437 (Fahrzeuge, Fahrzevgteile und -reifen) und 438 (Tankstellen mit Absatz im eige-
nen Namen) sind bei dieser Betrachtung ausgeschlossen.
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Tabelle 6: Erscheinungsformen des grofiflichigen Einzelhandels in Dortmund

Erscheinungsform Ladenpeschifte Beschiftigte Verkaufsfliche Umsatz 1984

(1.000ra?) (Mill. DM)
Warenhiuser 6 3.139 82 514,589
SB-Warenhiuser 4 856 36 305,904
Verbrauchermirkte 11 607 19 159,273
Kaufhiuser 2 . . .
Supermirkte 105 2.276 71 650,688
and. SB-Lebensmittelm. 2 . .
. = statistische Geheimhaltung
Abgrenzung der Erscheinungsformen:

Wirtschaftsklasse Bedienungsform Verkaufsfldche (mz)
Verbrauchermarkt 43983 Uberwiegend 1.000 bis
Selbstbedienung 3.000
SB-Warenhaus 43983 Uberwicgend iiber 3.000
' Selbstbedienung
Kauthaus 43981 Uberwiegend iiber 1.000
herkémml. Bedienung
Warenhaus 43982 Uberwiegend iiber 3.000
herkémmt. Bedienung

SB-Lebensmittel- 43111 ﬁbem'ie_gend iiber 400
markt Selbstbedienung

Aufgrund der Tatsache, daB die Abgrenzungsmerkmale fiir die Erscheinungsformen sehr eng
* gefaBit sind und dadurch lediglich ein Bruchteil der Betricbe, die aufgrund ibres Erscheinungs-
bildes den genannten Kategorien zuzuordnen wiren, in die statistische Aufbereitung eingeht,
vermittelt die Tabelle cinen kaum zutreffenden Eindruck von der Bedeutung der groBflichigen
Betriebsformen im Dortmunder Handel. Von wesentlich groBerem analytischen Wert sind
deshalb die Erhebungen, die von der ortlichen Industrie- und Handelskammer periodisch

durchgefiihrt und verdffentlicht werden®

28/ s sei an diescr Stelle nochmals besonders darauf hingewiesen, daB die Erhebungen der Kammer nur sehr be-
dingt mit den vorgenannten HGZ-Ergebnissen vergleichbar sind.



Tabelle 7: Grofiflichiger Handel in Dortmund am 01.07. 1987
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Erscheinungsform Anzahl  Verkaufsfliche(m®)
Kaufhiiuser 7 28.680
davon:  Citylage 4 19750
Nebenzentrumslage 3 8.930
Warenhiuser 4 41.400
davon:  Citylage 2 33.200
Nebenzentrumslage 2 8.200
Verbrauchermirkte/
SB-Warenhiiuser 19 64.700
davon:  Nebenzentrumslage 14 25.240
Randlage 5 39.460
Fachmiirkte 53 166.830
davon: Nebenzentrumslage 17 52.700
Randlage 36 114,130
Summe 3 301.610

Quelle: Industrie- und Handelskammern im Ruhrgebiet (HG): GroBflichige Einzelhandelsbetriebe ab 1.000 m’

Verkaufsfliche im Ruhrgebiet. Bochum 1987, S. 199

Von den insgesamt 83 groBflichigen Betrieben™ stellen die vor allem in den letzten Jahren
duBerst expansiven Fachmirkte die quantitativ wichtigste Gruppe; ihr Anteil an der Gesamt-
zahl der groBflichigen Betriebe belauft sich anf knapp 64 %, ihr Verkaufsflichenanteil auf
{iber 55 %. Bemerkenswert ist vor allem auch die Standortorientierung dieser Betriebe: mehr
als zwet Drittel der Fachmirkte befinden sich in stadtischer Randlage®. Interessanterweise
unterscheidet sich die durchschnittliche VerkaufsflachengroBe der stidtebaulich nicht-inte-
grierten Betricbe kaum von der fiir alle Fachmirkte maBgeblichen DurchschaittsgroBe.

29/ Die Erhcbung der Handeiskammemn umfaBt alle groBflichigen Einzelhandelsbetriebe (> 1.000 ml) cin-
schlieBlich der hier nicht im ¢inzelnen ausgewiesenen groBfldchigen Fachgeschifte.

30/ Die von der IHK vargenommene riumliche Zuordnung (vgl. Kap. 1.2) muB nicht unbedingt einer planeri-

schen Standortkategonsierung entsprechen.
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GroBflachiger Handel in Dortmund am 01.07.1987
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Quelle: Industrie- und Handelskammern im Ruhrgebiet (HG): GroBiflichige Einzelhandelsbetriebe a.2.0., 5. 199

Die zweitwichtigste Gruppe bilden die Verbrauchermarkte und SB-Warenhiuser, Die 19 Be-
triebe dieses Typs beanspruchen 64.700 m* Verkaufsfliche (21,5% der Gesamtverkaufsfliche
des groBflichigen Handels). Nur ein knappes Viertel dieser Betriebsform nimmt Standorte in
stadtischer Randlage ein.

Die 11 Kauf- und Warenhiuser fallen Jor a]lem durch ihre vergleichsweise hohen Verkaufsfli-
chen auf, die im Durchschnitt 6.371 m? betragen.

Die Verteilung der Fachmarktstandorte auf das Stadtgebiet ist nicht gleichmiilig; dies soll Ta-
belle 8 verdeutlichen.
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Tabelle 8;: Fachmarkte und Fachmarktverkaufsflichen in Dortmund nach Stadtbezirken 1987

Stadtbezirk Fachmiirkte Verkaufsfliche
Innenstadt-West 6 30.630
Innenstadt-Nord 4 10.700
Innenstadt-Ost 5 18.900
Innenstadt zusammen 15 60.230
Eving - -
Scharnhorst 3 9.500
Brackel 5 10.500
Aplerbeck 4 11.400
Horde 3 15.000
Hombruch 3 8.500
Liitgendortmund 17 47.200
Huckarde 1 1.500
Mengede 2 3.000
Auflenstadt zusammen K] 106.600
Dortmund insgesamt 53 166.830

Quelle: Industrie- und Handelskammern im Ruhrgebiet (HG): GrobBflichige Einzelhandeisbetriebe a.a.O., eigene

Berechnungen

Unter den Bezirken der AufBenstadt sticht vor allem der Stadtteil Liitgendortmund als Fach-
marktstandort ins Auge. Dancben erreichen auch noch die Bezirke Scharnhorst, Aplerbeck,

Brackel und Horde™ hohe Besatzwerte.

Interessant ist in diesem Zusammenhang auch ein Vergleich des in Dortmund vorhandenen
Bestandes grofiflichiger Handelsbetriebe mit dem der angrenzenden Region.

31/ In Horde ist der hohe Verkaufsflichenwert auf ein 800 m’ groBen Garten-Fachmarkt,zuriickzufiihren. Be-

triebe solcher Art finden sich auch in Brackel (4500 m

und Litgendortmund (10.400 m").



Tabelle 9: Verkaufsflichen des grofiflichigen Handels in den Stiidten Dortmund, Bochum,
Hamm vnd Liinen sowie im Kreis Unna und im Ruhrgebiet am 01.07. 1987

Dortmund Bochum Hamm Liinen  Kr, Unna Ruhrgebiet*

Erscheinungsform Verkaufsfliche pro 10.000 Einwohner** (m?)
Kaufhiiuser _ 504,8 7185 5182 2138 336,0 478,1
Warenhéuser 728,7 1.262,3 7833 730,4 3910 802,3
Verbrauchermirkte/ .

SB-Warenhiuser 1.138,8 17245 12943 6294 1.135,2 1.000,2
Fachmirkte 2.936,3 29730 2.096,9 2.030,7 22134 1.540,0
Grobiflichiger

Handel insgesamt 52434 6.708,4 4.671,5 3.604,3 4.108,2 3.821,9

* THK-Bezirke Duisburg, Essen, Miinster, Bochum, Hagen und Dortmund
** Die Einwohnerwerte sind ebenfalls der unten genannten Quelie entnommen.

Quelle: Industrie- und Handelskammern im Rubrgebiet (HG): GroBflichige Finzelhandelsbetriebe ... a.a.0., eigene
Berechnungen

Unmittelbar auffillig ist, daB die Stadt Bochum bei allen groBflachigen Betriebsformen die
hochsten Werte fiir den Indikator "Verkaufsfliche pro Einwohner" erreicht. Besonders stark
sind die Unterschiede zur Stadt Dortmund sowohl bei den Kauf- und Warenhiusern als auch
bei den Verbrauchermirkten ausgeprigt; lediglich bei den Fachmirkten kann Dortmund an
das Niveau der Stadt Bochumi anschlieBen,

Auch im Vergleich zu den Stidten Hamm und Liinen sowic zum Kreis Unna fithren die darge-
steliten Werte zu interessanten Beobachtungen. Hamm iibertrifft dic Stadt Dortmund in der
Verkaufsflichenausstattung im Bereich Kauf- und Warenhiuser sowie Verbrauchermirkte,
hat dagegen jedoch vergleichsweise niedrigere Werte fiir die Betriebsform Fachmarkt. Das
Mittelzentrum Liinen kann bei keinem der betrachteten Indikatoren die Dortmunder Aus-
stattung erreichen; nur die Verkaufsfliche der Fachmirkte ist relativ hoch, Als weiterhin auf-
fillig kann gelten, dal die Ausstattung mit Fachmarktverkaufsfliichen auch im Kreis Unna
(incl. Stadt Linen) offenbar gut ist. Bei der Betriebsform Verbrauchermarkt iibertrifft der fiir
den Kreis Unna errechnete Quotient Verkaufsfidche pro Einwohner sogar den des regionalen
Oberzentrums Dortmund,

Die Gegeniibersicllung der Dortmunder Werte mit dem Rubrgebictsdurchschnitt 1iBt erken-
nen, dall die Dortmunder Verkaufsflichenausstattung den Mittelwert bei der Betriebsform
Warenhaus nicht erreicht, die Verkaufsflichen der Kaufhiuser und Verbrauchermirkte dem
Gesamtdurchschnitt etwa entsprechen und das Angebot an Fachmarktverkaufsflichen relativ
etwa doppelt so groB ist wie im gesamten Ruhrgebiet.

Insgesamt betrachtet sind die groBflichigen Betriebsformen des Handels in Dortmund ver-
gleichsweise stark représentiert. Dies gilt zum einen fiir die Betricbsform Verbrauchermarkt,
zum anderen aber auch und vor allem fiir die Fachmirkte. Bezogen auf die Einwohnerzahl
iibersteigt das Verkaufsflichenangebot der GroBbetriebsformen in Dortmund deutlich den
Mittelwert fiir das Ruhrgebiet. Allerdings kann die Stadt Bochum hier einen noch wesentlich
hoheren Wert verzeichnen,
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3. Die Entwicklung des Dortmunder Einzelhandels

Zwischen den beiden Erhebungszeitpunkten der Handel- und Gaststittenzihlungen verringert
sich in Dortmund die Anzahl der Arbeitsstitten im Einzelhandel saldiert um 376 Betriebe, was
einem Riickgang von -10,2 % entspricht. Gleichzeitig nimmt die Zahl der in den Geschaften
titigen Personen um 14,1 % (3.878 Beschiftigte) ab. Eine positive Entwicklung ist bei den Ge-
schiftsflichen {(+ 58 % = 73.000 m®) und bei dem in den Betrieben erzielten Umsatz
(+ 12,1 %) zu verzeichnen (vgl. nachfolgende Graphik).

S’

Veriinderung der Eckdaten der Dortmunder Einzelhandelsentwicklung 1979 bis 1985 {Um-
satz 1978 bis 1984) in %
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Bereits die wenigen Eckdaten lassen erkennen, daB der im Einzelhandel allgemein vorherr-
schende Trend zu groBeren Betriebseinheiten auch in der Stadt Dortmund seinen Nieder-
schlag findet. Hatte die durchschnittliche Geschiftsfliche im Jahre 1979 noch knapp 340 m®
betragen, erhoht sich der Wert im Jahre 1985 auf nahezu 400 m’ im gleichen Zeitraum steigt
der mittlere Umsatz von 1,16 Mill. DM (1978) auf 1,44 Mill. DM (1984). .

Wie aus der Tabelle 10 hervorgeht, ist der zahlenmiBige Riickgang der Betriebsstitten in
Dortmund mit -10,2 %% wesentlich stirker ausgeprigt als im Schnitt aller kreisfreien Stadte (-
6,5 %), vergleichbarer Oberzentren (-6,3 %) oder auch des gesamten Landes (-5,7 %), Mit -
14,1 % nehmen auch die Beschaftigungsverluste eine Rate an, die in keiner der Vergleichsre-
gionen erreicht wird. Nicht grundlegend giinstiger ist die Dortmunder Situation zu beurteilen,
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wenn man die Geschiiftsflichenentwicklung betrachtet; mit einem Zuwachs von +5,8 % kann
die Stadt nicht mit der Landesentwicklung (+8,8 %) schritthalten. Dabei gilt es allerdings zu
bedenken, daB die Geschiftsflichenausweitung in Oberzentren generell unterdurchschnittlich
verlduft (+4,6 %).

Tabelle 10; Veriinderung der Eckdaten im Dortmunder Einzelhandel 1979 bis 1985 {in %)

Sachverhalt Dortmund Nordrhein-Westfalen
davon: davon: davon:
insgesamt  kreisfreie Kreise  Qberzentren*
Stidte
Arbeitsstiitten -10,2 -5,7 -6,5 -5,0 -6,3
Beschaftigte -14,1 -8,1 116 -43 -10,4
Geschiiftsfliiche +583 +838 +2.4 +142 +4,6
Umsatz (1978-1984)  +12,1 +203 +139 +272 +16,9

* Oberzentren mit mehr als 2. Mill. Einwohnern im Oberbereich

Besonders unbefriedigend ist aus Sicht des Dortmunder Einzelhandels jedoch die Umsatzent-
wicklung im Betrachtungszeitraum, Der ansissige Einzelhandel erreicht mit +12,1 % Umsatz-
anstieg nicht den Zuwachs der anderen kreisfreien Stiadte des Landes (+13,9 %); auBerdem
bleibt der Dortmunder Einzelhandel unter dem Mittelwert des Landes (+20,3 %) und noch
deutlicher unter dem der Kreise (+27,2 %). Allerdings muf3 auch hier relativierend angefiigt
werden, daB die Umsatzentwicklung in den drei ibrigen Oberzentren Koln (+17,2 %), Diis-
seldorf (+14,2 %) und Essen (+24,6 %) auch nicht voll befriedigend verliuft.

Festzuhalten bleibt dennoch, daB ein nominaler Umsatzanstieg von nur +12,1 % einem realen
Umsatzriickgang gleichkommt. Dies wird bei einer Betrachtung der Preisentwicklung zwischen
1978 und 1984 unmittelbar deutlich.
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Index der Einzelhandelspreise in der Bundesrepublik Deutschland (1978 = 100)
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Quelle: Statistisches Bundesamt (HG), Statistisches Jahrbuch fiir die Bundesrepublik Deutschiand, Tab. 22.12,
Stuttgart und Mainz, verschiedene Jahrginge

Aus dem zwischenstidtischen Vergleich, der in Tabelle 11 wiedergegeben wird, lassen sich
keine einheitlichen Tendenzaussagen zur Handelsentwicklung in der Stadt Dortmund ableiten.
Wihrend die Dortmunder Riickginge bei den Arbeitsstitten nur noch von den Stiidten Gel-
senkirchen und Herne iibertroffen werden, befindet sich der ansissige Einzelhandel bei den
Beschéftigungsverlusten eher im mittleren Bereich und kann bei der Geschiftsflichenent-
wicklung sogar den zweiten Rang nach Duisburg einnehmen.

Tabelle 11: Die Dortmunder Einzelhandelsentwicklung 1979 bis 1985 im Vergleich mit an-
deren Stadten (Veranderung in %)

Stadt Arbeits- Beschif- Geschiifts- Umsatz
stitten tigte Niiche (1978-1984)
Koln -4,5 -8,5 +4.3 +17,1
Essen -5,8 -8,4 +32 +24.6
Dortmund -10,2 -14,1 +5,8 +12,1
Diisseldorf -6,5 -11.9 +5,1 +14,2
Duisburg -9.7 -16,7 +6,5 28
Bochum* -7.8 -8,4 -59 +7,7
Wuppertal -19 -18,4 -03 +11,2
Bielefeld -5,7 -1.5 -6,2 +133
Gelsenkirchen -13,1 -20,9 +3,0 +6,8
Miinster +43 +2,6 +3,2 +174
Hagen -8.8 -16,3 +4,2 +6,4
Herne -11.4 -16,5 -5,2 +18,6
Hamm -0,1 9,2 +29 +15,0

* korrigierte Werle
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Wie bereits erwihnt, ist es vor allem die Umsatzentwicklung Dortmunds, die im Vergleich zu
anderen Oberzentren unbefriedigend bleibt. Allerdings lassen die vorliegenden Zahlen auch
der SchluB zu, daB es sich bei der unterdurchschnittlichen Umsatzentwick'ung um ein regio-
nales Phinomen handelt. So verlauft die Entwicklung der Handelsnachfrage in nahezu allen
die Stadt Dortmund umgebenden Stidten unterdurchschnittlich (Bochum: -+7,7. %, Hamm:
+15,0 %, Liinen: +14,1 %; Hagen: +6,4 %; Wuppertal: +11,2 %; Unna: +9,6 %)
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Recht heterogen stellt sich die Entwicklung des Einzelhandels in dem an das Stadtgebiet
Dortmunds angrenzenden Kreis Unna dar.

Tabelle 12: Die Einzelhandelsentwicklung 1979 bis 1985 in den Stidten und Gemeinden des
Kreises Unna (Veriinderung in %)

Stadt/Gemeinde Arbeits- Beschaf- Geschiifts- Umsatz
statten tigte fliche (1978-1984)
Wickede (Ruhr) +5.2 =72 +27.5 +25.2
Bergkamen 2,7 -9,8 -2,4 +24,5
Bonen -93 9,2 +3,2 +24,8
Frindenberg, Stadt -10,4 -16,4 -16,9 +14.4
Holzwickede -8,7 +18,6 +6,7 +148.2
Kamen, Stadt ~ -1,6 +0,2 +12,8 +77,5
Liinen, Stadt -6,6 -19,7 +1.8 +14,1
Schwerte, Stadt - . 4218 +22.4 +59,8
Selm, Stadt -4.5 +3,5 +9,5 +25,5
Unna, Stadt -7.5 -11,5 +2,5 +9,6
Werne, Stadt -10,4 93 : +12,1 +26,5
Kreis Unna -6,2 -6,3 +6,9 +33.0

Tabelle : Eckdaten des Einzelhandels im Kreis Unna 1985 (Umsatz 1984)

Stadt Einwohner Arbeits- Beschafltigte Geschiifts- Umsatz
(01.04.1985) stiitten fliiche (1000m?) (Mill DM)
Bergkamen 47.680 213 1192 62,3 258,914
Bénen 17.450 88 406 16,1 63,932
Fréndeoberg, Stadt 19.973 95 342 18,7 52,765
Holzwickede 16.295 84 478 31,9 121,865
Kamen, Stadt 44.347 269 1845 126,6 379,979
Liinen, Stadt 84.055 510 2858 155,6 540,125
Schwerte, Stadt 47.694 289 1864 1144 375473
Selm, Stadt 25.559 147 703 50,7 116,235
Unna, Stadt 57628 332 1980 1230 372,005
Werne, Stadt 27.854 155 813 55,6 _ 170,643

Kreis Unna 388.535 2182 12,481 754,9 2.451,936
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Obwohl davon auszugchen ist, daB einige der angegebenen Werte durch die im einleitenden
Kapitel beschriebenen Erhebungsunschirfen® {iberhoht sind, bleibt die Entwicklung des
Kreises insgesamt betrachtet dennoch erstaunlich positiv. Ein Umsatzansticg von durch-
schnittlich +33,0 % iibersteigt den Vergleichswert fir alle nordrhein-westfilische Kreise
(+27,2 %) um fast 6 %. Offenbar ist es den Gemeinden des Kreises Unna besser als anderen
Stadten gelungen, bisher abflieBende Kaufkraft zu binden. DaB dabei die stidtebaulichen
AufwertungsmaBnahmen, dic in den letzten Jahren in den Stidten des Kreises Unna durch-
gefithrt wurden, eine entscheidende Rolle gespielt haben, kann an dieser Stelle nur vermutet
werden.

Brancheaentwickiung

Die Tabelle 13 und die Graphik auf Seite 30 zeigen die wesentlichen Verinderungstendenzen
im Dortmunder Einzelhandel nach branchenspezifischer Differenzierung.

Tabelle 13: Die Entwicklung des Dortmunder Einzelhandels* nach Wirtschaftsgruppen 1979
bis 1985 (Verinderung in %)

Wirtschaltsgruppen Arbeits- Beschaftigte Geschafts- Umsatz
pe stiitten fliche (1978-1984)

Einzethandel mit Nahrungvmineln,

Getrinken, Tabakwaren (WG 431) -21,1 =253 -16,0 +1,3
Einzelhandel mit Textilien, Beklei-
dung, Schuhen, Lederwaren (WG 432) 9.5 -14,9 8.6 6.0

Einzelhandel mit Einrichtungs-
gegenstinden (WG 433) 41 215 -13,9 -14,5

E.inzelhandel mit cliktmtcc%nischen
rzeugnissen, Haushalts criten,-
B G454

Musikinstrumenten (W' -1,2 +174 +314 +96.6
Einzelhandel mit Papierwaren,

Druckereierzeugnissen, Biiromaschinen (WG 435) -18,5 -13,3 -16,7 -13,9
Einzelhandel mit pharmazeutischen

u. kosm. Erzeugnissen, mediz, Artikeln,

Reinigungsmitteln, Anstrichbedarf (WG 436) 4.4 -5,2 +39 +225
Einzethande] mit Fahrzeugen, Fahr-

zeugteilen, -zubehdr und -reifen (WG 438) +6,1 -3,1 +53 +292
Einzelhandel mit sonstigen Waren (WG 439) +7,1 74 +43,6 +23.1
Einzelhandel insgesamt <102 -14,1 +5,8 ' +12,1

* Einzelhandel ohne Tankstal)

32/ Unplausibel erscheinen vor allem die iiberaus hohen Umsatzwerte fiir die Stiidte Holzwickede und Schwerte.
Wihrend in Holzwickede ¢in beachtiicher Umsatzanstieg aufgrund der dort in den letzten Jahren erfolgten
Ansiedlung mehrerer groBflichiger Betriebe noch wahrscheinlich ist, fehten in Schwerle entsprechende An-
haltspunkte.
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Die Einzelhandelsentwicklung in den Dortmunder Stadtbezirken 1979 bis 1985 (Umsatz: 1978

bis 1984) (Verinderung in %)
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Dem allgemeinen Riickgang entsprechend, den die Branche des Lebensmitteleinzelhandels in
der gesamten Bundesrepublik verzeichnet, verliert die Gruppe dieser Betriebe auch in Dort-
mund schnell an Bedeutung, In keiner anderen Branche sind die Riickginge derart stark aus-
geprigt (Arbeitsstitten -21,2 %; Beschaftigte -25,3 %; Geschiftsfliche -16,0 %). Selbst wenn
die nominale Umsatzverinderung den Wert +1,3 % erreicht, ist eine solche Steigerung unter
Beriicksichtigung der Preisentwicklung als Bedeutungsverlust zu interpretieren.

Aufgrund der Tatsache, daf} es sich bei der Lebensmittelbranche um eine nach wie vor quan-
titativ bedeutende Gruppe innerhalb des Einzelhandels handelt, wirken sich die in dieser Brap-
che zu verzeichnenden Riickginge uberproportional stark auf die Entwicklungswerte fiir den
Gesamteinzethandel aus. La8t man bei der Betrachtung des gesamten Einzelhandels die Wirt-
schaftsgruppe 431 auBer Betracht, ergeben sich wesentlich giinstigere Entwicklungswerte
(1979 - 1985):

Arbeitsstatten 32
Geschiftsfliche 9.5
Beschaltigte + 10,3
Umsatz (1978-1984) + 16,1

Beschrinkt man sich im weiteren darauf, lediglich die Entwicklung in den quantitativ bedeu-
tenden Wirtschaftsgruppen zu analysieren, fallt zundchst die negative Entwicklung der Be-
triebe auf, die Einzelhandel mit Textilien, Bekleidung, Schuhen und Lederwaren (WG 432)
betreiben. Ein nominaler Umsatzriickgang in dieser Branche von -6,0 % entspricht einem
(ebenfalls nominalen) Umsatzverlust von rund 38 Mill. DM,

~ Auf der anderen Seite ist eine positive Entwicklung in'der Wirtschaftsgruppe 438 (Einzelhan-
del mit Fahrzeugen, Fahrzeugteilen, -zubehdr und -reifen) zu verzeichnen. Hier existieren
1985 per saldo 13 Betriebe mehr als noch 1979. Dabei haben die Dortmunder Fahrzeug- bzw.
Fahrzeugteilhindler 1984 insgesamt etwa 124 Mill. DM mehr umgesetzt als 1978,

Ubertroffen wird diese Branche nur noch von den Betrieben der Wirtschaftsgruppe 439 (Ein-
zelhandel mit sonstigen Waren). Die Geschafte dieser Gruppe, die , wie bereits dargelegt, vor
allern GroBbetriebe des Handels umfaflt, erreichten einen Umsatzzuwachs von zusammen
iiber 260 Mill. DM (+23,1 %). Gleichzeitig wuchs dic Geschaftsflache dieser Betriebe um
129.000 m* ( +43,6 %) - ein Zuwachs, der in keiner der iibrigen Branchen erreicht wird.

FafBt man dic branchenspezifische Betrachtung zusammen, wird deutlich, daB die insgesamt
cher negativen Entwicklungsdaten vor allem auf Verdnderungen im Lebensmitteleinzelhandel
zuriickzufithren sind. Bedingt durch niedrige Handelsspannen, zunchmende Konzentration
und intensiven (und nicht immer allein leistungsbezogenen) Wettbewerb sowie durch stagnie-
rende Ausgaben auf der Nachfrageseite, verliert diese Branche anhaltend an Bedeutung.

Die iiberdurchschnittlich gute Entwicklung in der "Sammelgruppe” 439 ist vor ailem auf die
hohen Expansionsraten im Bereich des groBflachigen Einzelhandels zuriickzufithren. Wie noch
zu zeigen sein wird, handelt es sich dabei weniger um die innenstadtbezogenen Betriebsformen
Kauf- und Warenhaus™, sondern in erster Linic um die in den letzten Jahren ékonomisch sehr
erfolgreichen Verbraucher- und Fachmarkte.

Die Entwicklung nach Stadtteilen

Besonders interessante Aufschliisse gibt die Betrachtung des vorliegenden Zahlenmaterials in
der stadtbezirksbezogenen Aufbereitung,

33/ Die genannten Betriebsformen befinden sich seit nunmehr etwa 10 Jahren in einer Entwicklungskrise, die ih-
ren Ausdruck w.a. auch in einem anhaltenden Marktanteilsvertust der Kauf- wund Warenhéduser findet.



Tabelle 14: Die Einzelhandelsentwicklung in den Dortmunder Stadtbezirken 1979 bis 1985
(Verinderung in %)

Stadtbezirk Arbeitsstitten Beschiftigte Umsatz (1978-1984)
Innenstadt-West* -10,2 -21,0 34
Innenstadt-Nord -6,3 -15,1 +10,5
Innenstadt-Ost -5,7 +15,6 +3,7
Innenstadt zusammen 8.2 -19.5 -0,7
Eving -16,5 <158 +15,4
Scharnhorst -16,9 -20,1 +70
Brackel -12,4 -25,1 +5,6
Aplerbeck -36 +1,3 +35,0
Horde -236 -16,6 +223
Hombruch -10,8 +3,6 +18,0
Liitgendortmund +0,7 +37,3 +122,0
Huckarde -15,8 -14,1 +14,5
Mengede -6,2 -16,0 2.3
Aufienstadt zusammen -11,6 -6,6 +29,5
Dortmund insgesamt -10.2 -14,1 +12,1

* Der Innenstadt-West wurden 9 Arbeitsstitten mit 25 Beschiftigten und 4,263 Mill. DM Umsatz zugeordnet, deren

exakte Lage im Stadtgebiet nicht auszumachen war.



Bei den in der Innenstadt ansissigen Betrieben des Handels zeichnet sich eine deutlich
schiechtere Entwicklung als bei denen der AuBenstadt ab. Zwar geht im Stadtinnenbereich die
Zahl der Arbeitsstitten um nur -8,2 % (= -127 Betriebe; Aullenstadt -113 % = -249 Be-
tricbe) zuriick, doch verlduft die Entwicklung im Bereich Beschiftigung (-19,5 %) und Umsatz
(-0,7 %) deutlich schlechter als in den AuBenbezirken (-6,6 % bzw. +29,5 %). Die Verluste
konzentrieren sich dabei auf den Teilbereich Innenstadt-West, der u.a. auch die eigentliche
City umfaBt. Hier finden sich 1985 10,2 % weniger Betriebe und 21,0 % weniger Beschiftigte
als 1979; gleichzeitig verringert sich der Umsatz nominal um 3,4 %.

Dem relativen Bedeutungsverlust der Innenstadtbezirke und hier in erster Linie der City steht
ein Bedeutungsgewinn der AuBenbezirke gegeniber. Hervorstechend ist die Umsatzentwick-
lung im Stadtbezirk Liitgendortmund; mit einem Zuwachs von 282 Miil. DM hat sich das An-
gebotsvolumen hier mehr als verdoppelt (+122,0 %). In diesem Zusammenhang ist auf die
Agglomeration mehrerer groBflichiger Handelsbetriebe anf dem sog. INDU-Park-Gelinde
hinzoweisen: abgesehen von einem groBen SB-Warenhaus (13.800 m®) und einem SB-
GroBhandelsmarkt (mit unbekanntem Anteil Einzelhandelstatigkeit) finden sich auf dem Ge-
linde zur Zeit 16 Fachmirkte mit zusammen rund 35.000 m® Verkaufsfliche® (vgl. auch Ta- -
belle 8). :

Mit 35,0 % Umsatzzuwachs »wischen 1978 und 1984 hebt sich auch der Stadtbezirk Aplerbeck
von den anderen Stadtteilen ab. Auch in diesem Falle ist davon auszugehen, daf eine der
Hagptursachcn fir diese Entwicklung bei den in Aplerbeck ansiissigzcn Handelsgrofbetrie-
ben™ zu suchen ist. Neben vier Fachmarkten mit zusammen 11.400 m* Verkaufsfliche findet
sich in diesem Bezirk ein SB-Warenhaus mit 12.840 m’ Verkaufsfliche.

Weiterhin auffillig sind die negativen Entwicklungsraten fiir den Stadtteil Mengede. Die oh-
nehin schlechte Position Mengedes hat sich in dem Zeitraum zwischen den beiden Zihlungen
nochmals verschlechtert. Unbefriedigend fallt die Umsatzentwicklung auch in den &stlichen
Bezirken Scharnhorst und Brackel aus.

Eine zusammenfassende Beurteilung der raumlichen Entwicklung des Einzelhandels in Dort-
mund und in der angrenzenden Region muB auf zwei Tendenzen hinweisen. Zum einen
konnten die Stidte und Gemeinden des Dortmunder Umlandes ihre Stellenwert als Einkaufs-
standorte offenbar erfolgreich verbessern; eine erhohte Kaufkraftbindung in der Region fiihrt
aber zu relativen Umsatzverlusten im QOberzentrum Dortmund. Zum anderen verindert sich
auch die innerstidtische Umsatzverteilung, und zwar zugunsten der stadtischen Auflenbezirke.
Fiir beide Entwicklungstendenzen, so kann zumindest vermutet werden, spielt die Expansion
groBflichiger Handelsbetriebe eine maBgebliche Rolle; auf diese Problematik soll im Folgen-
den nochmals eingegangen werden.

Grobflichiger Handel

Der Umsatzanteil, den die groBflichigen Betriebsformen (> 1.000 m®) in Dortmund erzielen
konnte, steigt von 1978: 43,3 % auf 1984: 45,0 %. Unter den groBflichigen Betriebstypen des
Handels ist in Dortmund vor allem die Entwicklung der Betriebsform Fachmarkt bemerkens-
wert. In der relativ kurzen Zeitspanne zwischen Dezember 1984 und Juli 1987 erhéht sich die
Zahl der Einrichtungen dieses Typs von 41 auf 53. Gleichzeitig vergroBert sich die Gesamt-
verkaufsfliche um 73.077 m® (+76,2 %).

34/ 21 % aller Dortmunder kaufen einer Umfrage zufolge mindestens einmal im Monat und weitere 34 % seite-
ner im INDU-Park ein (vgi. FORSA Gesellschaft fur Sozialforschung und Statistische Analysen mbH, Innea-
stadt und Stadtbezirk - Urteile und Einkaufsgewohnheiten. Manusknipt. Q.0. (Dortmund), 0.J., S. 16).

35/ Firl9% der Dortmunder Haushalte ist das PLAZA-Einkaufszentrum mindestens einmal im Monat, fiir wei-
tere 27 % in priBeren Abstinden Ziel des Einkaufs (vgl. ebd.).
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Fachmarktentwicklung in Dortmund 1984 bis 1987
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Quelle: Industrie- und Handelskammer zu Dortmund, eigene Berechnungen und Darstellung

Betrachtet man die Flichenanteile nach Branchen differenziert, fallt auf, daB die noch bis
Ende 1985 dominierende Mébelbranche offenbar an Bedeutung verliert. Neben den Bau- und
Heimwerkermirkten sind es vor allem die iibrigen Fachmarktbranchen, die fiir die extremen
Zuwichse der Betriebsform verantwortlich sind. Die wiedergegebenen Zahlen konnen als ein
Indiz dafiir gewertet werden, daB das Vertriebskonzept des groBflichigen Fachmarkts in im-
mer mehr Branchen Verbreitung findet (vgl. Graphik S. 36).

Intercssant erscheint in diesem Zusammenhang auch ein Vergleich der Dortmunder Ent-
wicklung mit der des Kreises Unna, in dem es in der Vergangenheit zu einer Reihe spektaku-
Iirer Ansiedlungen gekommen ist.
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Auch in der Stadt Hamm und im Kreis Unna vollzieht sich ¢ine dynamische Entwicklung der
Betricbsform Fachmarkt. Die Verkaufsflichen erhohen sich zwischen 1984 und 1987 um
60,0 % (Hamm) bzw. 31,3 % (Kreis Unna). Ahnlich wie in Dortmund ist der Flichenanteil der
Mobelmarkte bei zunchmender Bedeutung der "iibrigen" Fachmarktbranchen riickgangig.

Festzuhalten bleibt allerdings, daf dic Entwicklungsdynamik der Betriebsform Fachmarkt in
Hamm bzw. im Kreis Unna nicht so stark ausgeprigt ist wie im Dortmunder Stadtgebiet.

Auch innerhalb des Stadtgebietes lassen sich viele der zuvor dargestellten Entwicklungsten-
denzen, insbesondere die der disparitiren Entwicklung zwischen Innenstadt- und Aubenstadt-
bezirken, auf die Expansion des groBflichigen Einzethandels zuriickfithren. Die nachfolgende
Abbleung stellt den Versuch dar, den Beitrag der groBflachigen Betriebsformen (> 800 m*
Verkaufsfliche) an der Umsatzcntwwklung in den Dortmunder Stadtteilen zu isolieren.

Wihrend sich Dortmunder Geschifte mit bis zu 800 m* Verkaufsfliche mit einem durch-
schmtthchen Umsatzzuwachs von (nominal) 1,4 % begniigen miissen, erzielen die GroBformen
{> 800 m®) im Schnitt ein Umsatzplus von 28 7 %. Die Zuwichse des groBflichigen Handels
verteilen sich dabei hixchst unterschiedlich auf die Stadtteile. Im Stadibezirk Liitgendortmund
hat sich der Umsatz der GroBformen zwischen 1978 und 1984 nahezu vervierfacht, in Apler-
beck und Hérde immerhin noch mebr als verdoppelt. Bemerkenswert ist dagegen die Um-
satzentwicklung in der Innenstadt; hier verzeichnen auch die HandelsgroBformen (i.d.R. Kauf-
und Warenhiuser und groBe Fachgeschifte) einen nominalen Umsatzriickgang von -2,7 %.
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4. Restimee

Strukturwandel im Handel

Selbst in dem relativ kurzen Zeitraum, der zwischen den Erhebungszeitpunkten der beiden
Handels- und Gaststittenzihlungen 1979 bzw 1985 liegt, werden auch in Dortmund wesentli-
che Kennzeichen des als Strukturwandel im Einzelhandel bezeichneten Prozesses™ erkennbar,
Die seit Anfang der 60er Jahre anhaltende Tendenz zum Betricbsriickgang im Einzelhandel
setzt sich fort (-10,2 %), konzentriert sich aber in zunehmendem Male auf den Lebensmittel-
einzethandel (-21,1 %). Bedingt durch den nach wie vor duBerst starken Konkurrenzdruck ver-
starkt sich nochmals das ohnehin in diesem Wirtschaftsbereich ausgeprigte Rationalisierungs-
bestreben; dem Beschiftigungsriickgang von -14,1 % steht eine Vergrofierung der Geschafts-
fliche (+5,8 %) und ¢ine Erhohung der Beschiftigtenproduktivitat (+ 30,5 %) gegeniiber
(Strategie: Ersatz von Personal durch Verkaufsfliche).

Im Zuge der Konzentration von Handelskapital und der auf allen Ebenen der Distribution
platzgreifenden Rationalisierung verindert sich auch die "Qualitat” des einzelnen Handelsbe-
triebes. Allein zwischen 1979 und 1985 wird der Dortmunder "Durchschnittsbetrieb” um rund
60 m* groBer und erzielt 1984 einen um rund ein Viertel {+24,8 %) hoheren Umsatz als 1978.
Gleichzeitig vollzichen sich Verinderungen in den Erscheinungsformen des Handels. Als
Stichworte mogen hier geniigen: Vereinheitlichung des Erscheinungsbildes, verursacht vor al-
lem durch das Vordringen der Discounter, Kettenladen und Filialisten®”, Dominanzstreben
einzelner Branchen im  Innenstadtbereich ("Textilisierung”)** und allgemeine
Niveauveriuste des Handels™”.

Ein wesentlicher Stellenwert kommt im Rahmen des Strukturwandels auch den neuen groBfli-
chigen Betrieben zu, die sich nicht nur in relativ kurzer Zeit zu einer mafgeblichen Konkur-
renz der gewachsenen Zentren und Nebenzentren entwickeln konnten, sondern die dariber
hinaus auch eine fast grundlegende Reorganisation der Standortstruktur im Handel ausldsten.
Die Dynamik dieser Entwicklung zeigt sich beispielsweise darin, daB sich die Verkaufsfliche
der Betriebsform Fachmarkt in Dortmund in nur drei Jahren um 76,1 % vergroferte.

Planungsprobleme

Im Zusammenhang mit dem Strukturwandel im Handel ergeben sich in Dortmund drei Pro-
blembereiche, die das Verhiltnis zwischen der Handelsentwicklung auf der einen uad der
stadtebaulichen Planung auf der anderen Seite belasten kdnnen. Dabei handelt es sich um die
Sicherstellung der Versorgung, dic Entwicklung des groBflachigen Handels und die Problema-
tik des Innenstadteinzelhandels.

Die anhaltende Tendenz zur SchlicBung von Handelsbetrieben fithrt zu einer kontinuierlichen
Verschlechterung der Versorgungsrelation "Geschifte pro 10.000 Einwohner” (1968: 65,6,
1979: 60,6; 1985: 58,1) und damit (ceteris paribus) zu einer tendenziellen Verldngerung der
durchschnittlichen Einkaufswege. Ob und ggf. inwieweit bereits von Versorgungsproblemen

36/ \égl dazu ausfithrlich: Hatzfeld, Ulrich, Stadtentwicklung wnd Einzelhandel. Expertise im Auftrag des
undesministers fur Raumordnung, Bauwesen und Stddtebau, Schriftenreihe 03 "Stadtebauliche Forschung”
des Bundesministers fiir Raumordnung, Bauwesen und Stédtebau, Heft Nr. 03.119. Bonn 1987.

37/ Eine Untersuchung der ortlichen Industrie- und Handelskammer ergab, dal in der Dortmunder Innensiadt
bereits 63 % der Verkaufsfliche von Filialisten (Unternehmen mit mindestens flinf Bclricbeq’) besctzt wird
(vgl. Wunsch, Fritz, Dortmund und 1amm - GroBstadt-Citys im Umbruch. In: Ruhrwirtschaft 12/1987, . 14).

38/ In der Dortmunder Innenstadt bieteg allein 156 Geschiifte auf 60.854 m? Verkaufsfliche Beldeidung und
Textilien und 25 Betricbe auf 7.555 m” Schuhe an (vgl. ebd., 5. 13). Rechnet man nun noch die Verkaufsfli-
chen der Warenhduser hinzu, wird die Uberragende Bedeutung der Branche erkennbar.

39/  wvgl.ebd.




durchschnittlichen Einkaufswege. Ob und ggf. inwieweil bereits von Versorgungsproblemen
(i.S. unzureichender Erreichbarkeit) gesprochen werden kann, mufl im Rahmen detaillierter
Einzeluntersuchungen analysiert werden. Fest steht jedoch, daB Versorgungsprobleme der be-
zeichneten Art vor allem bei distanzempfindliches und cinkommensschwachen Bevblkerongs-
teilen zu vermuten sind, da diese Gruppen nicht mit der allgemeinen Mobilititsentwicklung
Schritt halten kénnen. Wie wissenschaftliche Untersuchungen belegen, werden die groBflachi-
gen Betricbsformen gerade von den Gruppen nicht erreicht, fiir die preiswerte Einkaufsmog-
lichkeiten besonders wichtig sind.

Zu bedenken gilt es in diesem Zusammenhang auch, ob nicht der Sicherstellung der woh-
nungsnahen Versorgung im Rahmen der heute verstirkt verfolgten Ziele der Verkehrsberuhi-
gung und quartiersbezogenen Wohnumfeldverbesserung ein hoherer Stellenwert zuzumessen
ist als dies bisher offenbar der Fall ist. So wire zum Beispiel daran zu denken, die sozialen und
quartiersbildenden Funktionen wohngebictsbezogener Geschafte durch geeignete MalBnahmen
aus dem Bereich der Infrastrukturplanung zu stiitzen.

Ein weiteres Problem mit groBerer Tragweite besteht sicher in der E:gpansion des groBflichi-
gen Handels. Betricbsformen dieser Art (Verkaufsfliche iiber 800 m®) verzeichnen in Dort-
mund zwischen 1978 und 1984 einen Umsatzzuwachs von 28,1 9%, wihrend sich kleinere Ge-
schifte (Verkaufsiliche unter 800 m®) mit einem Zuwachs von nur 1,4 % begniigen miissen.
Inzwischen hat dic Entwicklung im Bereich der HandelsgroBformen Dimensionen an-
genommen, die zu einer grundlegenden Gefihrdung stadtdkonomischer und -struktureller
Entwicklungsziele fithren. Mehr als zwei Drittel aller Fachmirkte und knapp ein Viertel der
Verbrauchermérkte nchmen stidtebaulich nicht-integrierte Standorte ein bzw. befinden sich in
stadtischer Randlage. Vieles spricht dafiir, daB sich zur Zeit im Bereich der Fachmirkte eine
Entwicklung vollzieht, die mit der Ansiedlungswelle von Verbrauchermirkten Anfang der 70er
Jahre durchaus vergleichbar ist, :

Als driltes Problem sei das der Ertwicklung des Innenstadteinzelhandels angesprochen. Aus
den Zahlen der vorliegenden Auswertung ergeben sich eindeutige quantitative Verluste fiir die
innerhalb der Wallringe lokalisierten Handelsbetriebe®’, Die Citybetriecbe muBten zwischen
1978 und 1984 sogar einen nominalen Umsatzriickgang hinnehmen, wihrend einige Auflenbe-
zirke der Stadt und vor allem auch einige Stidte des Kreises Unna beachtliche Umsatzerfolge
erzielen konnten. Die disparitire Entwicklung ist dabet sicherlich nicht allein ein Ausdruck der
Krise der "Innenstadtleitbetriebe” Kauf- und Warenhiuser. Legt man die Zielvorstellungen des
multizentrischen Entwicklungsmodells an, ist die aus den Zahlen hervorgehende Entwicklung
sicher unbefriedigend, soll doch neben ciner Biindelung von Funktionen und einer Steigerung
der Attraktivitit der stidtischen Zentren auch ein {berragender quantitativer Be-
deutungsvorsprung des Hauptzentrums erreicht werden.

Wenngleich sich die vorliegende Untersuchung vorrangig mit quantitativen GroBen und deren
Verdnderung befaBt, soll abschliefend nochmals betont werden, daB es nicht ausreicht, die
Entwicklung des Dortmunder Einzelhandels allein unter volks- bzw. betriebswirtschaftlichen
Aspekten zu betrachten. Gerade wenn man sich den engen Zusammenhang zwischen struktu-
rellen Verinderungen im Handel und der Stadtentwicklung bewuit macht, wird deuthich, wie
notwendig die Beriicksichtigung qualitativer Aspekte ist. Einzelhandelspolitik, die sich auf die
Ansiedlung oder auch Verhinderung neuer Betricbstypen reduziert, negiert die stadtebauli-
chen Gestaltungskrifte und -chancen, die vom Handel ausgehen und wird auch nicht den An-
forderungen gerecht, die vom Strukturwandel im Einzelhandel ausgehen.

40/  wvgl. dazu auch dic Befragungsergebnisse des Forsa-Instituts zur Stellung der City im Wettbewerb mit den
gladt)tell.zemren (Forsa Qeselischaft flir Sozialforschung und Statistische Analysen mbH, Innenstadt ... a.2.0.,
. 10).
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Handels- und Gaststittenzihlung 1985
Fragebogen fur Arbeitsstatten

Kenn-Nr. : 4 Bei Riicidragen bitta angeben E A

- ' -] BeiAnderung der Anscaritt
Name
Strafle
Postleitzahl, Ort

L _1

Ricksendung: Bitte senden Sie ginen ausgefiliten Fragebogensatz innerhalb von 3 Wochen zurlick.

Fir Rickfragen steht zur Verfigung:

Bearbeiter(in) des Fragebogens Telefon (Ortskennzahi/Rufnummer)

Rechtsgrundlagen: Gesetz dber die Statistik im Handel Lind Gastgewerbe (Handelsstatistikgesetz — HdIStatG) vem 10. November 1978 (BGB!. |
5. 1733} in Verbindung mit dem Gesetz tiber die Statistik fiir Bundeszwecke (Bundesstatistikgesetz — BStatG) vem 14, Marz
1980 (BGBI. 1 S. 289) und der Verordnung zur Anderung statistischer Rechtsvorschriften (Statistikbereinigungsverardnung)
vom 14, Septembier 1984 (BGB!. | S. 1247). Erhoben werden Tathestinde zu § 6 und § 7 HJIStatG.

Auskunftspilicht: Die Auskunfisverpflichtung ergibt sich aus § 8 HdlStatG in Verbindung mit § 10 BStatG. Danach sind die inhaber oder Leiter
der Unternehmen auskunftspflichtig.

Geheimhaltung: Die erhobenen Einzelangaben werden nach § 11 BStatG geheimgehalten und dienen ausschlief3lich statistischen Zwecken.
Erhebungsbersich: Diese Meldung bezieht sich auf die oben genannte Arbeitsstitte, und zwar auf die gesamte Arbeitsstitte mit allen ihren
gewarblich und freiberuflich ausgedbten Tatigkeiten, ggf. auch mit Umsatzen aus GroBhanded, eigener Herstellung, Repara-

turen u. 3. Nicht zu beriicksichtigen sind (nicht gewerblich besteuerte} Land- und Forstwirischaft.

Erlauterungen: Bitte beachten Sie auch die Erduterungen () auf der Riickseite,
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EA

Fragebogen fiir Arbeitsstitten Satzstelle
Bejegart 32 1- 2
3-13
Wirtschaftszweig der Arbeitsstatte [ 4 l 3 ] ] 14-18
Anzahl
1. In der Arbeitsstitte titige Personen am 29, 3. 1985 (D) (Inhaber, mithaifende
Famiiienangehdrige sowie samiliche Arbeitnehmer einschl. der Auszubildenden} [ I 19—24
in vollen DM
2. Umsatz D der gesamten Arbeitsstitte im Geschifisjahr 1984 {ohne Lieferungen
an andere Arbeitsstitten des Untemehmens) einschiiefiich Umsatzsteuer [ l 25-35
Wurde kein Umsétz getitigt oder war der Umsatz im Ver’gteich zu anderen
Arbeitsstitten des Untemehmens sehr gering, weil in dieser Arbeitsstifie .
(ibarwiegend untemehmensintermne Dienstleistungen (Verwaltung, Lager, EDV etc.) |: I 1 I [ I 2 I
erbracht wurden? ja neirt 36
Aufgliederung des Umsatzes nach Arten der ausgeibten wirtschafilichen Tatigkeiten Sorgféltige Schatzung genigt
- 3. Wieviel % des Umsatzes (Frage 2) entfielen auf: in vollen %
Einzelhandel, auch Apotheken (Absatz an private Haushalte) @) 37-38
Grofihandel (Absaiz an andere Abnehmer ais private Haushalte) @ 38-40
Handelsvermittiung einschlielich Tankstelienabsatz in fremdem Namen &)
- hier ist nur dar Anteil an Provisionen und Kostenvergitungen am Gesamtumsatz
und nicht der Wert der vermittelten Waren zu beriicksichtigen — 4142
(Gastgewerhe (Gaststiften- und Beherbergungsgewerbe, Kantine) 43-44
Herstellung (z. B. von Wurst oder Backwaren), Reparatur, Be- und Verarbeitung (& 45~ 486
Obrige Tatigkeiten (z.B. Vertag, L :
gewerbliche Girtnerei, Datenver- und zwar: —| 47 -48
arbeitung fir Dritte), 100

4. Aufteilung des Einzelhandelsumsatzes

Bitte nenren Sie fiir die Branchenzuordnung die wichtigsten Warengruppen (2 lhres Soriments und deren %-Anteile

am Einzelhandelsumsatz:

Warengruppe

% Warengruppe %a
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Satzstelle
5. Betriebsform Bitte nur die Betriehsform mit dem Oberwiegencen Umsatzanteit ankreuzen
Ladengeschafl, Etagengeschatt, Aus- Andere Betriebsform, und zwar:
stetlungsraum, und Zwar:
Kauthaus Kiosk, tester StraBenverkautsstand
Warenhaus Versandhandei
] 1
SB-Warenhaus i_—_Ij Handel vem Lager {Lagerplatz)
1 Freie Tankstelle (Absatz {ibarwiegenc. in 5
Verbrauchermarkt - eigenem Namen) 49
Agenturtankstelle (Absatz Gberwiegend in ‘:}E
Supermarkt remdem Namen) )
Markt-, Straflen- und Hausierhande! [:13
Sanstiger SB-Lebensmitteimarkt {ambulanter Handel}
Sonstige Betriebsform
Andere Art van Ladengeschift (z.B. Verkauf aus Automaten})
Enthalt Ihr Angebat standig schnell verderbliche Nahrungsmittel [ I 1 ] { | 3 }
(z.8. Frischobst, Gemuse, Frischileisch)? i nein 50
6. Bedienungsform Bitte nur die Bedienungsform mit dem Oberwiegenden Limsatzteil ankreuzen
1 . . . .
Oberwiegend Seibstbedienung Uberwiegend herkdmmiiche Bedienung EE! a1
7. Kapazititsangaben fir den 29. 3. 1985 m?
Geschattsfiiche & . [ ] 52-57
|
Verkaufstlache @ L i 56-83
8. Urtiiche Geschiftsiage @
In etner Stadt (Gemende} mit ausge- In einer Stad! (Gemeinde} ohne ausge- | Aulerhaib geschlossener -
pragten Vororten oder Auflenbezirken prigre Vororte oder AuBenbezirke, Ortschatien
in der Innenstadt, und zwar und zwar in einer
in einer
Hauptgeschaftslage II‘ Hauptgeschiaftslage - E 6

in einem Vorart, und zwar
in einer

2
Nebengeschéitslags

Nebengeschaitsiage [—EJ

Hauptgeschifislage 3
--
Mebengeschiftsiage

Gegebenenfalls ergdnzende Hinweise:
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EA

Erlauterungen’} zum Fragebagen

(@D Mitzuzihlen sing auch unbezahlt mitheliande Famillenangehorige, Praktikantan,
varunergehead Abwesends (2.B. Kranke, Urlauber) und alle Teilzeitbeschittig-
ten {ohne Umrechnung aut Voilbeschattigte).

(@ Umsatzist der Gesamibetrag der abgerechneten Lieferungen und sonstigen Lei-
stungen einschliedlich Eigenverbrauch, Yerkaulen an Belrigbsangehdrngs sowie
einschiieflich gesondert in Rechnung gesteilter Kosten {ir Fracht, Pona, Verpak-
kurig usw., chne Ricksicht auf den Zahlungseingang und die Steverpfiicht.

Der Umsatz schiiefll auch Eddse aus Kommissions- und Streckengeschaften
{Ware geht vom Lieferanten ghne Zwischentagerung dirext an den Kunden), Pro-
wvisionen und Kostenvergutungen aus der Vemittiung von Waren (nicht dan Wert
der vermittelten Waren) sowie Zusatzerdsa sin,

Nleht anzugeten sind jedoch {nichi gewerblich besteuerte) Eridse aus Land- und
Forstwirtschalt sowie auBerardentiiche Ertrage (z.8. aus dem Verkauf von Anta-
gevermdogen) und betrietsiremde Ertrdge (z.B. Einnahmen aus Yermiatung und
Verpachtung ven betriebsiremnd genutzten Gebduden und Gebaudeteden, Zins-
ertrage aus nicht betnebsnotwendigem Kapital oder Ertrage aus Beteiligungen).

An Kunden gewahrte Skonti und Erdsschmalerungen (2.8, Preisnachidssa, Aa-
barte, Jahresrickvergitungen, Boni) sind bei der Ermiltiung des tUmsatzes abzu-
setzen.

Bai Zugehdrigkeit zu einer umsagzsteverichen Organschaft sind sowohi der auf
das Untermehmen entfallens Umsatz mit Drften als auch dis mit den Gbrigen
Tochtergeseilschaften bzw. dar Muttergeseilschaf gatibgten innenumsatze an-
zuqgeben. .

(3 Einzelhande! betreitt, wer Handelsware in eiganem Namen flr gigene Rech-
nung oder fiir remde Rechnurg (Kommissionshandel) an private Haushaita ab-
setzt. Handeisware = beweyliche Sachgiter, die ferlig bezogen und ohne we-
sentlicha, d, h. nicht mehr als handeisiibliche Be- oder Verarceitung weiterverdu-
Bert werden (@)

Wird Handelsware an andere Abnehmer als private Haushalte in eirer fiir den
Einzelhandel typischen Form und vergleichsweise kisinen geringwertigan Men-
gen verkautt, so ist dleser Umsatzanied bei Bruttopraisauszeichnung (= ein-
-sefliedlich Urnsatzsteuer) dem Einzethandel zuzuordnen, bei Neltopreisaus-
zeichnung (= ohne Umsatzstouer) dem GroBhanagel.

Der Absatz der Apotheken an private Haushalte ist Einzelhandel, auch wann dber
gine gesetzliche Krankenkassae ader eine Ersatzkasse abgerechnal wird. -

Der Verkadf von Lebensmitteln, Getrinken und Genufimittaln in gastgewerbli-
chen Nebenbetrieben {z.B. m Speisewirtschaften, Cafés, eigenen Xantinen}
rechnet rum Umsaiz aus Gastgewerbe.

Der Erlds aus dem Verkauf von Eigenerzeugnissen, z.B. salbst hergastelten
Back- oder Konditoreiwaren, zahit zum Umsatz aus Heratellung, Reparatus urkd
Verarbeilung. Der Erids aus dem Verkauf von salbstgezogenen Blurnen in einem
Blumangeschatt zahit jadach zum Umsatz aus ,,Jorige Tatigkeiten.

@ GroBhandel betreibl, wer Handelsware in eigenern Namen fir sigene Rechnung
oder tir fremcea Rechnung {Kommissionshandel) an andere Abnehmaer als pri-
vate Haushalte absetzt,

(® Handeisvermittiung beireiat, wer den An- oder Verkauf von Handelsware
(= beweglithe Sachgizer) in fremdem Namen tir fremde Aechnung vermittelt
[Fremdgeschaft),

Koemmissionshandel ist , Eigargeschaft” DD.

@ Handeiaibliches Urfiillen, Sortieren, Varpacken, Zerlegen, Zarteilan, Hermch-
ten. Mischan u. dgl. ist nicht ais Bearbeilung anzusehen. Femer gelten solche
Leistungen nicht als Bearbeitung, die Oblicherweise ang mit dem Absatz be-
stimmter Waran verbunden sind (z.8. Schneiden von Eisen und Stanl, Anschiig-
Ban von Elektrogardten u. dgl. an vorhandena Leitungen, Beizen und Polieren
von Mabein).

@ Beispiele fir Warengruppen des Einzelhandeis:
Fleisch, Fleischwaren — Wein, Spirituosen — Wild, Gefliigel — Herrenoberhekiei-
dung ~ Qamenoberteklgidung — Aundfunk-, Femsen-, phonatachn. Gaerate —
Lacka. Farben, aber auch ,Apotheke" oder , Drogeria”.

(@ Betriebsiarmen:

Stationarer Einzelhandel
Der Verkauf der Waren erfolgt Ubarwiegend direkt innerhalb einer affenan Ver-
kaufsstelle {Ladengeschaft) oder an festem Slandort

- Kauthaus
Ladengeschit, in dem Gberwiegend im Wege der Bedienung Waren aus
mehraren Branchan angebolen werden, ohra dall sin warennausannliches
Sortment, das ena Nahrungsmittelabteilung einschliefen wurde, wartiegt.
Dier Verkaulsfidche umfadt mincestens 1000 gm.

— Warenhaus

Ladengeschalt. in dem Waren aus zahireichen Branchen — Haupirichtungen:
Bekigidurg, Textlien, Hausrat, Wohntedar sawie Mabrungsmittal ung Ge-
tranke -~ angeboten werden. Die Verkaufsmethode reicht von Bedienung,
2.B. im Textilbereich, bis zur Saibstbedienung, z. B. bei Lebensmittein, Dber-
wiegend werden jedoch andere Waren als Mahrungsmittal Gnd Getrdnke in
der Form der herkdmmiichen Bedienung abgesetzt. Die Varkaufsftache um-
{aBt mindestens 3000 gm.

— Seibstbedi Vg e(SH)-W haus
+ Ladengeschaft mit iberwiegend Selbstbedienung, das ein umfassendes
Sortiment von Waren aller At mit Schwerpurikt bei Mahrungsmitteln und Ga-
trénken anbielet Die Verkautsfiiche umfafit mindestens 3000 qm.

— Verbrauchermarkt .
Ladengeschaft mit Gberwiegend Selbstbedienung, das vorwiegend Nah-
rungsmittel und Getranke sowie ergdnzend ais FAandsortimant Waren ver-
schiedener Branchen fihrt, sowed diese fir dis Selbsthedienung geeignet
sind. Die Verkautsfiache liegt zwischen 1000 und 3000 gm.

— Supermarkt
Ladengeschatt, das aut einer Verkautsftacha von mindestens 400 gm Nah-

rungsmittel und Getrinke einschliefllich Frischwaren (Cbst, Gemdsa, Sid-'

trichie, Fleisch u.4.) und erganzend problemlose Waren anderer Branchen
{berwiegend in Seitistbedienung anbietat.

_ a jger SB-Leb Hieimarkt
Ladengeschatt, das auf einer Yerkaulsfliachs von mindestens 490 gm Mah-
rungsmittel und Getrdnke, jedoch ahne Frischwaren, und erganzend pro-
blemtose Waren anderer Branchen Gbarwiegend in Seibstbedienung anbie-
tel.

- Andere Art von Lad hiften (Fach-, Scetialgeschilte)}
Hierzu zdhien alle Ladengeschiita, die den vorher genannten spezisllen For-
men nicht Zugeondnet werden konnan, Das sind zum einen aila (Geschdtaim
spezialisierten Micht-Labensmittelhandai. Zum anderan sind das aber auch
Ladengeschifte mil Waren verschiedener Art oder Uberwiegend Nahrungs-
mitteln und Getrdnken, soweit Verkaulsfiiche odar Bedienungsform den je-
weiligen Bedingungen nicht entsprechen,

~ Restticher statlondrer Einnﬁhlndel .

Hierzu zEhlen eina Aevhe anderer Belriebsformen, wia Kiosk, Handel vomn La-
ger oder Tanksieie.
Yersandhandel

Dis Waren warden mittels Katalog, Prospekt, Anzeige, Muster usw. oder durch’

Varsandhandeisvartreter angeboten und dem Kiufer nach Bestetlung auf dem
Versandwege durch die Post oder aut andere Weisa zugestelit.

Markt-, StraBen- und Hausierhandel (ambulanter Handel)

Der Verkaul der Waren ist nicht an einen lestan Standort gebunden, sondem er-
faigt dbarwiegend .ambulant*, 2.8, auf Mdrkten, aus Verkautswagen oder bei
Hausbesuchen.

(@ Geschiltstidche ist die gesamte belrebich genutzte Fliche aller Verkauls-, La-

* gar-, Versand-, B und Sozialrdume, Werkstalten usw., aufler Parkfiachen fiir

Kunden. Dabei kann es sich sawohl um Oberaute Fldchen ais auch um nicht
ubergaute {z. B. Werkstatihot, Lagerplatz) handain,

@@ Zur Verkaufsiliche gehiren Slandfidchen fir die Ladeneinrnchtung, Ausstal-
lungsfidchen sowie alla Fichen einschiieBlich Freifidchen, Gangen und Trep-
pean, zu denen dis Kunden Zugang haben.

@ In einar Hauptgeschittslage befinden sich in der Regel mahrere Geschafta, dia
regeimafig auch von Kiufam aus entlernteren Sladtteden oder Ontan besucht
werden {z. 8. in FuBgdngerzonen, Hauptsiraden in der innenstadt usw }.

In ainer Nebengeachaftsiags befinden sich in der Regel nur einzetne Geschala
(z.B. in Wohngetiaten, Neoenstraten in cer Innenstadt usw ),

) Apgestimm md dem Katasog E (Begrifadafinibanen aus der Hanceis- und Absatrwetscratt], 3. Ausgabs, K3in 1982






